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CESION DE DERECHO

CONTRATO DE CESION SOBRE DERECHOS PROPIEDAD INTELECTUAL

Comparecen a la celebracion del presente contrato de cesidn y transferencia de derechos de
propiedad intelectual, por una parte, el estudiante Cuasquer Cotacachi Betty Maribel, por sus
propios y personales derechos, a quien en lo posterior se le denominaré el “CEDENTE?”; y, por
otra parte, el INSTITUTO TECNOLOGICO SUPERIOR CORDILLERA, representado por su
Rector el Ingeniero Ernesto Flores Cérdova, a quien en lo posterior se lo denominara el
“CESIONARIO”. Los comparecientes son mayores de edad, domiciliados en esta ciudad de
Quito Distrito Metropolitano, habiles y capaces para contraer derechos y obligaciones, quienes
acuerdan al tenor de las siguientes clausulas:

PRIMERA: ANTECEDENTE.- a) El Cedente dentro del pensum de estudio en la carrera de
Administracion de Empresas que imparte el Instituto Tecnoldgico Superior Cordillera, y con el
objeto de obtener el titulo de Tecndlogo en Administracion de empresas, el estudiante
participa en el proyecto de grado denominado “FOMENTAR EL DESARROLLO
ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA
CREACION DE UNA MICROEMPRESA DEDICADA HA LA ELABORACION
y COMERCIALIZACION DE TEJIDOS DIRECTAMENTE PARA EL HOGAR
ELABORADOS EN EL MATERIAL HILO (PERLE) EL SECTOR NORTE DEL
DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO.", el cual incluye la creacién y desarrollo
de un plan de negocios completo, para lo cual ha implementado los conocimientos adquiridos
en su calidad de alumno. b) Por iniciativa y responsabilidad del Instituto Tecnolégico Superior
Cordillera, motivo por el cual se regula de forma clara la cesién de los derechos de autor que
genera la obra literaria y que es producto del proyecto de grado, el mismo que culminado es

de plena aplicacién técnica, administrativa y de reproduccién.
SEGUNDA: CESION Y TRANSFERENCIA.- Con el antecedente indicado, el Cedente libre

y voluntariamente cede y transfiere de manera perpetua y gratuita todos los derechos
patrimoniales del Plan de negocios elaborado, descrito en la clausula anterior a favor del
Cesionario, sin reservarse para si ningan privilegio especial.

TERCERA: OBLIGACION DEL CEDENTE.- El cedente no podra transferir a ningdn
tercero los derechos que conforman la estructura, secuencia y organizacion del Plan de negocios
gue es objeto del presente contrato, como tampoco emplearlo o utilizarlo a titulo personal, ya
que siempre se debera guardar la exclusividad del plan de negocios a favor del Cesionario.

CUARTA: CUANTIA.- La cesion objeto del presente contrato, se realiza a titulo gratuito y por
ende el Cesionario ni sus administradores deben cancelar valor alguno o regalias por este
contrato y por los derechos que se derivan del mismo.

QUINTA: PLAZO.- La vigencia del presente contrato es indefinida.

SEXTA: DOMICILIO, JURISDICCION Y COMPETENCIA. - Las partes fijan como su
domicilio la ciudad de Quito. Toda controversia o diferencia derivada de éste, serd resuelta
directamente entre las partes y, si esto no fuere factible, se solicitara la asistencia de un
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Mediador del Centro de Arbitraje y Mediacion de la Camara de Comercio de Quito. En el
evento que el conflicto no fuere resuelto mediante este procedimiento, en el plazo de diez dias
calendario desde su inicio, pudiendo prorrogarse por mutuo acuerdo este plazo, las partes
someteran sus controversias a la resolucion de un arbitro, que se sujetara a lo dispuesto en la
Ley de Arbitraje y Mediacion, al Reglamento del Centro de Arbitraje y Mediacion de la Camara
de comercio de Quito, y a las siguientes normas: a) El arbitro sera seleccionado conforme a lo
establecido en la Ley de Arbitraje y Mediacion; b) Las partes renuncian a la jurisdiccion
ordinaria, se obligan a acatar el laudo arbitral y se comprometen a no interponer ningudn tipo de
recurso en contra del laudo arbitral; ¢) Para la ejecucion de medidas cautelares, el arbitro esta
facultado para solicitar el auxilio de los funcionarios publicos, judiciales, policiales y
administrativos, sin que sea necesario recurrir a juez ordinario alguno; d) El procedimiento sera
confidencial y en derecho; e) El lugar de arbitraje seran las instalaciones del centro de arbitraje
y mediacion de la Camara de Comercio de Quito; f) El idioma del arbitraje sera el espafiol; v,
g) La reconvencion, caso de haberla, seguird los mismos procedimientos antes indicados para el
juicio principal.

SEPTIMA: ACEPTACION.- Las partes contratantes aceptan el contenido del presente
contrato, por ser hecho en seguridad de sus respectivos intereses.

C.1.: 172359487-3
Betty Maribel Cuasquer Cotacachi Instituto Superior Tecnoldgico Cordillera
CEDENTE CESIONARIO
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Resumen ejecutivo

El presente proyecto es un estudio de factibilidad para la creacion de una
microempresa dedicada a la elaboracién y comercializacion de tejidos directamente
para el hogar elaborados en hilo perle Al norte del Distrito Metropolitano de Quito,
siendo asi del conocimiento de todos el hilo vino evolucionando desde la época de
nuestros aborigenes, buscando ser procesada para tener el producto en diferentes

presentaciones.

La situacion econdmica actual del pais no son tan favorables debido al poco
rendimiento econdmico del gobierno, sin embargo el sector manufacturero ha ido
creciendo cada vez la cual se vaincrementando més plazas de trabajo en el entorno
y esto nos ayuda a bajar los indices de desempleo, siendo uno de los objetivos

planteados en este proyecto.

La tecnologia es de gran importancia para el proyecto ya que para las
empresas el estar atento a las nuevas incorporaciones tecnoldgicas ya que nos ayuda
hacer mas competitivos en el mercado nacional y buscar incrementar las

importaciones del mercado.

Siendo un lugar muy visitado por las personas extranjeras por descubrir mas
productos que hay dentro de la capital del Ecuador ayuda que se incremente las

ventas y se fortalecen la demanda de los productos del sector.

La buena presencia de un local comercial lo hace mas atractivo y las personas

lo visitan ya por ser nuevo por el sector o tal vez por comprar los productos expuestos.
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El factor econémico influye dentro del proyecto debido por la competencia
existentes por el sector lo cual hace que cada vez los negocios estén en constante

innovacion de productos y disefios para no ser atacados.

No se puede hablar de contaminacién en excesivita debido a que los productos
presentados serdn elaborados manualmente, pero se llevar unaidea clara de cuidar el

ambiente.
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ABSTRACT

This project is a feasibility study for the creation of a small business dedicated to
the development and marketing of home textiles directly Stranded Cotton produced in
the north of the Metropolitan District of Quito, being well known to all the thread came
evolving from the time of our aborigines, seeking to be processed to have the product in

different forms.

The current economic situation is not so favorable due to poor economic
performance of the government, however the manufacturing sector has been growing
which is increasing more jobs in the environment and this helps to lower

unemployment, one of the objectives of this project.

The technology is of great importance to the project because for companies to be
aware of the new technological additions as it helps us become more competitive in the

domestic market and seek to increase market imports.

Being a place visited by foreigners to discover more products that are in the

capital of Ecuador helps to increase sales and strengthen demand for industry products.

Good presence of a commercial makes it more attractive and people will visit

and be back by the sector or perhaps buy the products on display.

The economic factor influences within the project because the existing
competition in the sector which makes growing businesses are in constant innovation of
products and designs to avoid is attacked. We cannot talk of pollution in because the
products featured will be processed manually, but carry a clear idea of caring for the

environment.
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1.01 INTRODUCCION

El fundamento de este proyecto de factibilidad de “produccion y comercializacion de
adornos para el hogar tejidos en hilo Perle” es con el proposito de implementar una
nueva microempresa sobre tejidos industriales con el fin de crear una fuente de
empleo para las personas . Es transcendental considerar que las empresas de
produccidn en su mayoria se dedican a producir prendas de vestir sin considerar que
las personas también buscan en el mercado algo distinto para la decoracion de sus

hogares.

Para poder implementar la microempresa se toma énfasis en los pocos locales que

adquieres o cuentan con este tipo de productos.

La implementacion de la microempresa es con el fin de infundir en las personas la
culturade los productos tejidos que poco a poco se haido perdiendo ya sea porque
existe productos que pueden sustituirlos la mayoria de las personas al momento

de elegir un adorno parasu hogar o sitio de trabajo prefieren comprar un adorno de

plastico que tal vez puede llegar asus expectativas pero noal 100% .

La creacion de esta microempresa ayudara mucho sobre la sociedad porque se
creara un ambiente mas de culturay tradicion apoyando las campafias consume
siempre lo nuestro ya que de esta manera habra el consumo masivo de nuestros

productos.

En la actualidad en el Ecuador la poca existencia de productos tejidos hace que los

comerciantes carezcan de productos, las personas al momento de elegir un producto
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tejido los prefieren alos de otros paises ya sea por lacomodidad de los precios o

tal vez porque se pueden confundir en la calidad del producto.

El Ecuador por sus atractivos turisticos tiene el 36,46% de visitantes extranjeros
mensualmente y ellos si compran lo que es productos tejidos pero lo que buscan es

mas disefios que se pueden identificar con ellos.

La produccion de productos tejidos no es muy alta porque no se tiene una
maquinara adecuada para ello lo cual hace que la produccién sea mas bajay no

alcance para satisfacer las necesidades y la demanda de los clientes

La industria haido creciendo cada vez lo cual hace que el trabajo sea mas

acelerado y los costos sean mas bajos por la produccion en mayor. Se busca estudiar
varios factores, que inciden directamente en el nivel de competitividad e identificar sus
puntos débiles, para asi poder recomendar mejoras que los lleven a un nivel mas alto en

el ambito internacional.
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1.02 ANTECEDENTES
Los inicios de la industria textil ecuatoriana se remontan a la época de la colonia,

cuando la lana de oveja era utilizada en los obrajes donde se fabricaban los tejidos.

Posteriormente las primeras industrias que aparecieron se dedicaron al
procesamiento de la lana, hasta que a inicios del siglo XX se introduce el algodon,
siendo la década de 1950 cuando se consolida la utilizacion de esta fibra hay productos
provenientes de todo tipo de fibras, siendo las més utilizadas el ya mencionado algodon,

el poliéster, el nylon, los acrilicos, la lana y la seda.

A lo largo del tiempo, las diversas empresas dedicadas a la actividad textil
ubicaron sus instalaciones en diferentes ciudades del pais. Sin embargo, se pude afirmar
que las provincias con mayor namero de industrias dedicadas a esta actividad son:

Pichincha, Imbabura, Tungurahua, Azuay y Guayas.

No obstante, cada vez es mayor la produccion de confecciones textiles, tanto las
de prendas de vestir como de manufacturas para el hogar también genera varias plazas

de empleo directo en el pais.

Los textiles que méas acogida tienen, sin embargo, tanto por turistas nacionales
como extranjeros, son aquellos elaborados con la técnica de los colores empleados
pueden ser naturales o artificiales. Por regla general, las empresas textiles ecuatorianas
concentraron la mayor parte de sus ventas en el mercado local, aunque siempre ha

existido vocacién exportadora.

Consientes que el desarrollo del sector esta directamente relacionado con las
exportaciones, los industriales textiles han invertido en la adquisicion de nueva

maquinaria que les permita ser mas competitivos frente a una economia globalizada.
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Las labores que mas referiré en este post es el tejido con agujas, conocido como tejido
de malla otra variedad es el gancho o crochet. En cualquiera de los dos casos, el
origen del tejido se remonta al anudado de redes en los pueblos antiguos con el paso del

tiempo el proceso se fue tecnificando.

Al tejer se contempla la vida, la pacifica, la hace alegre y ritual y a la vez, entrafia
explicaciones como soluciones alternas de la existencia y de los misterios y mitos
inexplicables que presenta. Segun las culturas, los cultos a las deidades, explican la

presencia del tejido como principio de vida.
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2.01AMBIENTE EXTERNO

El termino ambiente externo se refiere alas fuerzas e instituciones fuera de la

organizacion que pueden influir en el desempefio del presente proyecto (COULTER,

2010)

2.01.01 FACTOR ECONOMICO
2.01.01.01 Inflacion Quito
La inflacion es medida estadisticamente a través del indice de Precios al
Consumidor del Area Urbana (IPCU), a partir de una canasta de bienes y servicios

demandados por los consumidores de estratos medios y bajos, establecida a través de

una encuesta de hogares (Ecuador, 1995)

FIGURA 1

iNDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR (IPC): REGION SIERRA
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Elaborado por: Banco Central del Ecuador
Fuente: INEC
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Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD ya como se puede
apreciar que ha bajado en un 0.78% segun informacién del Banco Central del Ecuador,
se puede decir que enel afio 2011 se tuvo una baja del petroleo lo cual produjo un
aumento en los precios como bienes y servicios hubo una normalizacion de precios.
Enel 2012 hubo una normalizacion de precios lo cual eso hizo que se redujo el
indice de la inflacion. Las politicas de los altimos regimenes de los Gltimos afios han

contribuido para que los indices de inflacion no se dispareny se mantengan.

2.01.01.02 Tasa de Interés

Pasiva.- Es el porcentaje que paga una institucion bancaria a quien deposita

dinero mediante cualquiera de los instrumentos que para tal efecto existen. (ORG, 2009)

TABLA 1
Tasa Pasiva
Desdes Hasta De31a60 | De61a90 | De9la Del2la De 181 a Mas de
dias dias 120 dias 180 dias 360 dias 361
10 3.000 3,25% 3,25% 3,25% 3,50% 3,75% 4,00%
3.001 5.000 4.00% 4,75% 5,25% 6,00% 6,25% 7,25%
5.001 20.000 4,24% 5,00% 5,75% 6,50% 7,00% 7,50%
20.001 50.000 4,50% 5,25% 6,25% 6,75% 7,25% 8,00%
50.001 100.000 4,75% 5,50% 6,50% 7,00% 7,50% 8,25%
100.001 | Enadelant | 5,00% 5,75% 6,75% 7,25% 8,00% 9,00%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Cooperativa Coodesarrollo

Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD ya como se puede

apreciar que en los porcentajes presentados por las estadisticas de la institucion, el
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pago por el dinero que se obtenga en la institucién gana su porcentaje segun el

tiempo que se tenga el monto dentro de la misma .

Activa.- Es el porcentaje que las instituciones bancarias, de acuerdo con las
condiciones de mercado Yy las disposiciones del banco central, cobran por los diferentes

tipos de servicios de crédito a los usuarios de los mismos. (ORG, 2009)

TABLA 2

Tasa Pasiva

2011 | 2012 2013

microcrédito | 17% |14% 16,25%

consumo 17% |14,25% | 10%

vivienda 11% |15% 14,50%

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Cooperativa Coodesarrollo

FIGURA 2

Tasa Pasiva
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Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Cooperativa Coodesarrollo

Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD ya como se puede
apreciar que en todos los afios se mantiene el porcentaje determinado por las
estadisticas de la institucion, y por ser una emprendimiento se debe plasmar un

crédito amas de un afio por su baja produccion.
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2.01.01.03 Riesgo Pais

factor econdémico que ha sido abordado académica y empiricamente mediante la
aplicacion de metodologias de la més variada indole: desde la utilizacion de indices de
mercado como el indice EMBI de paises emergentes de Chase-JP Morgan hasta

sistemas que incorpora variables econémicas, politicas y financieras. (BANCO, 1995)

TABLA 3
Riesgo Pais
FECH.A WAL O
Junioc-17F-Z20135 S3S-00
Junioc-15-2013 53500
Junioc-15-Z2013= 53500
Junico-124-Z2013 53500
Junioc-13-2013 53100
Junioc-12-Z0135 S51.00
Junico-11-Z2013 SS5S<2._.00
Junioc-10-Z2013= 52300
Junioc-09-Z013 52500
Junicoc-O05-2Z2013 S25.00
Junioc-0sS-Z0135 S285.-00
Junico-0=3-Z2013 S28.00
Junioc-O0=32-Z2013 523200

Elaborado por: Banco Central del Ecuador

Fuente: Banco Central del Ecuador

FIGURA 3
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Elaborado por: Banco Central del Ecuador
Fuente: Banco Central del Ecuador

Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD ya como se puede
apreciar que en los dos Ultimos afios ha bajado, lo cual es mas factible que negocios
extranjeros quieran invertir en proyectos innovadores ya sea porque el pais va

mejorando cada vez mas su economia.

FOMENTAR EL DESARROLLO ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA CREACION DE UNA
MICROEMPRESA DEDICADA HA LA ELABORACION y COMERCIALIZACION DE TEJIDOS DIRECTAMENTE PARA EL HOGAR
ELABORADOS EN EL MATERIAL HILO (PERLE) EL SECTOR NORTE DEL DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO



INSTITUTO TECNOLODGIC

2.01.01.04 Producto Interno Bruto

Es el valor monetario de los bienes y servicios finales producidos por una
economia en un periodo determinado un indicador representativo que ayuda a medir el
crecimiento o decrecimiento de la produccion de bienes y servicios de las empresas de

cada pais, Gnicamente dentro de su territorio.

FIGURA 4

Producto Interno Bruto

Producto Interno Bruto - PIB

A. Agricultura, ganaderia, caza y silvicultura 4,0 4.484 3.7 4.78T ‘?
B. Explotacién de minas y canteras 1,4 12.140 4.1 11.602 X+
C. Industrias manufactureras (Excl. refinacidn de Petréleo) 6,8 6.769 3.7 7.345 il
D. Suministro de electricidad y agua 7,0 582 3.9 625 J
E. Construccién y obras piiblicas 5.8 8.412 5.6 9.398 &
F. Comercio al por mayor y al por menor 5,5 B8.454 3.6 9.133 B
G. Trasporte y almacenamiento 53 4.433 5.0 5.019 B
H. Servicios de Intermediacién financiera 5,4 2.010 5.4 2203

I. Otros servicios 6,5 20.242 4.1 22,067  |J
J. Servicios gubernamentales 5.3 3.672 4.0 3.953 i
K. Servicio doméstico 0,0 78 1.0 B84 *
Serv. de Intermediacion Financ. medidos indirect. -3.5 =-2.075 =3,7 =2.307

Otros elementos del PIB 0,8 4.029 1,6 4.305 X+

Elaborado por: editorial el HOY
Fuente: Camara Industria de la Produccién

Anélisis.- el PIB para el proyecto es una OPORTUNIDAD por su
crecimiento del 3.1% entre el afio 2012 y 2013 seguln la informacion de la camara de
industria del Ecuador en el sector C de Industria manufacturera por que el
gobierno ayuda a las personas que fomentes sus propios emprendimientos lo cual hace
que la proyeccién del PIB para el afio 2013 tenga un aumento en este sector. Valga
recalcar que en la administracion pablica y la defensa los planes de afiliacion del
seguro social también sube sus porcentajes Se sustenta en el crecimiento del sector

publico; el petréleo ya no aporta mucho como los deméas sectores.
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2.01.01.05 Balanza Comercial

Concepto.- La balanza comercial es el registro de las importaciones y

exportaciones de un pais durante un periodo. (Ecuador, 1995)

FIGURAS
Balanza Comercial
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Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: INEC

Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD como se puede mirar que
se ha incrementado en un 12.51% ya que las importaciones han subido lo cual se

busca mantener en un nivel moderado.

2.01.01.06 Desempleo

Parte de la fuerza de Trabajo que estando en condiciones de trabajar no se

encuentra ocupada en actividades productoras de Bienes o servicios. (BANCO, 1995).

Desempleo TABLA 4
FECHA VALOR
Marzo-31-2013 4.64 %%
Diciembre-31-2012 5.00 %%
Septiembre-30-2012 4,60 Y
Jumo-30-2012 5.19 9%
Marzo-31-2012 4.88 %
Diciembre-31-2011 5.07 %
Septiembre-30-2011 5.52 %

Elaborado por: Banco Central del Ecuador
Fuente: Banco Central del Ecuador
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FIGURA 6

Desempleo
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Elaborado por: Banco Central del Ecuador
Fuente: Banco Central del Ecuador

Andlisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD como se pude observar
en dicha informacién que esta bajando en un 1.12%. Es un factor fundamental para que
reduzca el desempleo y aumenten la ocupacién plena segin son los elementos de
inclusion social como el bono de desarrollo humano, créditos ademas el sector privado

busca implementacion de nuevas microempresas.

2.01.01.07 Importacion de Productos

La importacion es el acto de introducir un conjunto de bienes y servicios
adquiridos en el extranjero o introducidos a un pais, dirigidos al consumo o a la

reelaboracion. (Ecuador, 1995)

FIGURA7

Importacion de Productos

[Country [1999 [ 2000 [ 2001 [2002 [ 2003 [ 2z00a 2005 | 2006 | 2007 [ 2008 | 2008 [ 2010 [ 2011 ]
[Ecumaer| 28| 34| 28] 6|62z 766|saalioe|izreliv.7a]1a 2717662323

Elaborado por: Indexmundi
Fuente: INEC
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Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD ya que tiene una
tendencia alta de 5.58% en los Ultimos afios se mantiene su aumento pese ala ley

restriccion como aranceles y licencias de importacion del pais puesto hace 2 afios.

2.01.02 FACTOR SOCIAL

Se refiere alas actividades, deseos expectativas grados de inteligenciay

educacién de las personas de una determinada sociedad. (Santos Flores, 2010)

2.01.02.01 Pablacion econémicamente Activa

La integran las personas que tienen una ocupacion o que sin tenerla estan

buscando activamente. Esta compuesta por la poblacion ocupada mas la poblacion

desocupada. (Ecuador, 1995).

FIGURA 8
Poblacion Econdmicamente Activa
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Elaborado por: Banco Central del Ecuador

Fuente: INEC

ANALISIS.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD ya que tiene una
tendencia alaalta lo que quiere decir que aumentado la tasa ocupacional en Quito,

lo cual es mas factible para el proyecto porque habra mas demanda.

FOMENTAR EL DESARROLLO ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA CREACION DE UNA

MICROEMPRESA DEDICADA HA LA ELABORACION y COMERCIALIZACION DE TEJIDOS DIRECTAMENTE PARA EL HOGAR
ELABORADOS EN EL MATERIAL HILO (PERLE) EL SECTOR NORTE DEL DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO



INSTITUTO TECNOLODGIC

13

2.01.02.02 Educacién Quito

La educacion puede definirse como el proceso de socializacion de los individuos
al educarse una persona asimila y aprende conocimientos la educacion también implica
una concienciacion cultural y conductual, donde las nuevas generaciones adquieren los

modos de ser de generaciones anteriores. (FROMM, 2012)

FIGURA 9

1500000
-:’—)- 1000000 — — — — —
5 200000 R NN A
< o R
o
o 2009 2010 2011 2012
s’_g total 577312 666304 671929 681320

W urbano 147981 160686 163.837 174675

M urbano 429331 505618 508092 506645

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Ministerio de Educacion

ANALISIS.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD ya que tiene una
tendencia a que cada afio sube un cierto porcentaje, esto ayuda a que los jovenes y
nifios recuperen el conocimiento de las culturas del Ecuador, se busca en ella que
tengan la mentalidad de Consume lo nuestro ya que es una campafia muy conocida

en la localidad.

2.01.03 FACTOR LEGAL

2.01.03.01 Camara de la pequefia Industria

Es una organizacion gremial con personeria juridica y autonomia que

representa alas pequefias y medianas industrias de la provincia
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Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD porque nos ayuda a
fortalecer las capacidades productivasy tratando d llegar con su objetivo que es
llegar ala vinculacién de la actividad de apoyo de la produccion en las pequefias y

medias microempresas.

2.01.03.02 Patente Municipal

La Patente es una habilitacion o “permiso” que otorga la Municipalidad para
desarrollar una actividad empresarial. Esta autorizacion tiene un costo que tiene la
forma de un impuesto a favor del municipio. La informacion siguiente esté orientada a

las Pymes. (CidMartin, 2012)

Pasos para poder obtener la patente

En el formulario deberd registrar la siguiente informacion:
- Nombre del contribuyente

- Domicilio

- Responsable

- Nombre del contador

- Actividad econémica

- NUmero de cédula

- Teléfono

- RUC

Analisis.- para el proyecto es una AMENAZA porque por ser un proyecto

que esta recién incorporandose en el mercado local el cumplimiento de muchos
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requisitos lleva un tiempo y un gasto lo cual para la empresa es desfavorable por que

empieza desde cero.

2.01.03.03 Super Intendencia de Compafiias

Somos una institucion que controla, vigila y promueve el mercado de valores y
el sector societario mediante sistemas de regulacion y servicios, contribuyendo al
desarrollo confiable y transparente de la actividad empresarial en el pais. (Compafiias,

2007)

Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD por ayuda a controlar a
todas las instituciones sobre sus niveles de produccion legalmente y adema ofrece

gran beneficio sobre la bolsa de valores en caso de querer pertenecer.

2.01.03.04 RUC

El RUC corresponde a un nimero de identificacion para todas las personas
naturales y sociedades que realicen alguna actividad econdémica en el Ecuador, en forma
permanente u ocasional o que sean titulares de bienes o derechos por los cuales deban

pagar impuestos (Internas, 1998)

Andlisis.- para el proyecto es una AMENAZA YA que ayuda a controlar a
todas las entidades comerciales sobre las leyes tributarios del pais pero sin embargo
para el proyecto es una desventaja por ser una microempresa inicial y no cuenta con

los financiamientos financieros.

2.01.03.05 Ley de los Artesanos

Concepto.- La Calificacidon Artesanal es la certificacion que concede la Junta Nacional

de Defensa del Artesano a los Maestros de Taller o Artesanos Auténomos. Los
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Maestros de Taller deben solicitar periodicamente a la Junta Nacional de Defensa del
Artesano la recalificacion artesanal, ya que la no renovacion de ésta tiene como
consecuencia que los Artesanos se desamparen de la Ley de Defensa del Artesano y por

tanto del goce de los beneficios que ésta les concede.

LEY DE FOMENTO ARTESANAL

* Art. 1.- Esta Ley ampara a los artesanos que se dedican, en forma individual, de
asociaciones, cooperativas, gremios 0 uniones artesanales, a la produccién de bienes o
servicios o artistica y que transforman materia prima con predominio de la labor
fundamentalmente manual, con auxilio o no de maquinas, equipos y herramientas,
siempre que no sobrepasen en sus activos fijos, excluyéndose los terrenos y edificios, el

monto de trescientos sesenta salarios minimos vitales generales.

Analisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD porque ayuda a tener el
conocimiento del control que debemos tener en documentos de afiliaciones vy las
leyes que los ampara a los trabajadores como artesanos, saber hasta que limite

pueden hacer la produccion y hacer el cumplimiento de la ley.

2.01.04 FACTOR TECNOLOGICO

2.01.04.01 Internet

En la actualidad el término Internet ha pasado a formar parte de nuestro
lenguaje comun. De hecho, todo el mundo comprende el significado de cualquier frase

en la que se mencione a lo largo de una conversacion. (ORG, 2009)

Andlisis.- Para el proyecto es una OPORTUNIDAD porque con los avances

de la tecnologia debemos estar informados de cada avance, lo cual para el proyecto
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ayuda de una manera favorable porque podemos buscar nuevos disefios, y para

saber el crecimiento del mercado nacional e internacional.

2.01.04.02 Maquinaria

Las méaquinas son dispositivos que transfieren la energia de una parte a otra del
sistema mediante la realizacién de un trabajo que seria dificil llevar a cabo de otra

forma. (COULTER, 2010)

Anélisis.- para el proyecto es una OPORTUNIDAD porque para la produccion
de los productos planteados se necesita mitad de mano de obray la mitad de
maquinaria para tener excelente produccion, la cual la maquinaria debe ser de las

ultimas del mercado.

2.02 ENTORNO LOCAL

2.02.01 Clientes

Un cliente es aquella persona que recibe cierto servicio o bien, a cambio de

alguna compensacién monetaria o cualquier otro objeto de valor. (ORG, 2009)

TABLAS

Clientes

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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Analisis.- para el proyecto es una FORTALEZA porque los clientes estan al
entorno local lo cual hace que proyecto sea factible porque se busca mercado local y

nacional.

2.02.02 Proveedores

Proveedor es la persona 0 empresa que abastece con algo a otra empresa 0 a una
comunidad .EIl término procede del verbo proveer, que hace referencia a suministrar lo
necesario para un fin. Son proveedores aquellos que proveen o abastecen, o sea que

entregan bienes o servicios a otros.

TABLA 6
Proveedores
Nombre Descripcion Teléfono
Comercial Gladys Importacion y 2621988

distribucién de hilos del

color y cantidad que elige

Los oliveros Empresa dedicada a la
venta de articulos de

croshets e hilos

The new hero Venta de maquinariade | 5106475
costura y tejido ubicado

en Carcelén

XS1003 Venta de plumon o 0983029835
rellenos de prendas

tejidas

Netlife Proveedor de internet 1700 netlife
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Emel norte Luz eléctrica

Almacenes idekort Mesas, sillas 2823- 710

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.- para el proyecto es una DEBILIDAD porque los proveedores no
estd en el sector local lo cual para proveer de nuestros materia prima para la

elaboracion de los productos, se tiene que hacer un proceso para la adquisicion.

2.02.03 Competidores

Los definimos quienes satisfacen el deseo del consumidor en lugar de nuestra

oferta.
TABLA 7

Competidores
Nombre Detalle teléfono
Centro artesanal Centro productor y 02 254-8235
Rumipamba comercial de tejidos
Centro Comercial Productos y comercial de | 512-1184
Artesanal Quitus artesanias
Mercado Artesanal de La | Centro artesanal de 228 1904 — 228 3480
Mariscal artesanias

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- para el proyecto es una DEBILIDAD porque los competidores son
muchos y con gran potencial de producciony de comercializacion en el mercado local

y nacional.
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2.03 ANALISIS INTERNO

2.03.01 PROPUESTRA ESTRATEGICA

2.03.01.01 MISION
La microempresa de tejidos de adornos dedicada para el hogar que esta

comprometidaa produciry comercializar responsable y eficientemente sefialando en
la calidad de nuestros productos buscando fomentar nuevas fuentes de empleo,
ofreciendo siempre un servicio de excelencia con ética y respeto hacia nuestros socios y

clientes.

2.03.01.02 VISION

Consolidarnos como una microempresa eje de progreso en el tiempo de 5 afios
fomentando el trabajo en equipo y apoyo de las personas desempleadas. Donde a
través de esta la artesania y el arte popular sean apreciados y valorados en lo local y
nacional, mostrando la sorprendente e inagotable creatividad, ingenio, estética,
habilidad manual y espiritu reflejado en nuestros disefios. Siendo honestos, ofreciendo
siempre un servicio de excelencia con humildad y tolerancia hacia nuestros clientes.
Analisis.- para el proyecto es una FORTALEZA porque la mision y visién son
muchas caracteristicas que estan a corto plazo pero muy sencillo de cumplirlos por ser

una microempresa nueva.

2.03.01.03 OBJETIVOS

2.03.01.03.01 OBJETIVO GENERAL

Aportar al desarrollo artesanal tanto en lo econémico y social con plazas de

trabajo en el centro predeterminado en la propuesta, logrando tener buen acogimiento de
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los productos en el mercado local i nacional, buscando una produccion con las normas

de calidad establecidas.

2.03.01.03.02 OBJETIVO ESPECIFICOS

e Analizar las condiciones actuales sobre locales que producen y comercializan
objetos tejidos artesanalmente en el Sector | Norte de la ciudad, para
determinar el espacios de trabajo.

e Investigar cuales son los factores para que las personas artesanales y que
permanezcan sin empleo en el sector norte de la ciudad.

e Realizar un estudio socio econdmico y socio cultural para que nos permita
identificar la situacion actual para la implementacion de una microempresa
de adornos tejidos en hilo perle que utilizara la mano de obra de las personas
artesanales.

e Sugerir un plan de propuestas para la implementacion de una microempresa

de adornos tejidos en hilo perle en el sector norte de la ciudad.

Analisis.- para el proyecto es una FORTALEZA porque los objetivos
son con a corto plazo la cual esta orientada con el cumplimiento del apoyo del

crecimiento de la humanidad.

2.03.01.04 PRINCIPIOS O VALORES

Compromiso: Dar nuestra palabra de que los bienes y servicios que ofrecemos seran de
calidad, ya que dar a conocer la artesania poblana es nuestra razon de ser.

Responsabilidad: comprometer a brindar el mejor servicio a sus socios, clientes,
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proveedores, teniendo como prioridad llevar a cabo las cosas correctamente en el

tiempo indicado.

Etica: El respeto total a nuestros valores es la base de nuestra empresa.
Respeto: tratar con seriedad Yy amabilidad a todos lo que hacen posible uno de

nuestros fundamentos.

Trabajo en equipo: Fomentamos en cada uno de nuestros socios y proveedores el
trabajo en equipo, para que asi se garantice el perfecto servicio y la mejor calidad de

nuestros productos a nuestros clientes.

Honestidad: Siendo transparentes en todo lo que hacemos (distribucion, compra, venta,
trato con los artesanos, socios y clientes) Dentroy fuera de nuestra empresa

diciendo ante todo siempre la verdad.
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2.04 GESTION ADMINISTRATIVA

FIGURA 10

Departamento
Administrativo

Departamento de
control de produccion

operarios

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Departamento de
Ventas
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2.04.01 Manual de funciones de Administracion

TABLA S8

DESCRIPCION DEL CARGO

Denominacion del cargo Jefe de administracion
Jefe inmediato Gerente
NuUmero de personas al cargo 1

Funciones

Desarrollar acciones preventivas que permitan garantizar el cumplimiento de los

deberes y obligaciones de los empleados

Ejercer vigilancia disciplinaria de la conducta oficial de los servidores de la

administracion central departamental.

Requisitos de Educacion:

Profesional en el ambito de control y buen

majo de empresas

Requisitos de Experiencia

1 a 2 afios de control empresarial

Otros requisitos:

Firmas

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.02 Manual de Funciones de produccion

TABLA9

DESCRIPCION DEL CARGO

Denominacion del cargo

Jefe de produccion

Jefe inmediato

Gerente

NUmero de personas al cargo

Funciones

Recibir los pedidos de los productos.

Supervisar la calidad de los productos elaborados

Reportar diariamente el total de consumo de materia

Contratar vehiculos para la entrega de productos.

Requisitos de Educacion:

Titulo de administrados

Experiencia en mercado alimenticio

Requisitos de Experiencia

1 a 2 afos de control de produccién

Otros requisitos:

Fuentes de habilidades y liderazgo

Firmas

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.03 Manual de funciones de operarios

TABLA 10

DESCRIPCION DEL CARGO

Denominacion del cargo Operarios
Jefe inmediato Jefe de produccion
NuUmero de personas al cargo 1

Funciones

Recibir, controlar, verificar y almacenar materias prima segun conformidad.
Elaborar, presentar y supervisar las preparaciones culinarias.

Transformacién y formacion del producto con sus respectivas caracteristicas y valor

agregado.
Cumplir con el horario asignado

Informar al gerente o0 a quien corresponda, de cualquier anomalia que se presente.

Requisitos de Educacion: Titulo de Bachiller

Cursos de elaboracién de tejidos

Requisitos de Experiencia 1 a 2 afios de productor

Otros requisitos: Carnet de excelencia de elaboracion de
productos. Capacidad de trabajo en

equipo.

Firmas

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.04 Manual de funciones de ventas

TABLA 11

DESCRIPCION DEL CARGO

Denominacion del cargo Jefe de Mercado y Ventas
Jefe inmediato Gerente

Numero de personas al cargo 1

Funciones

Dirigir y representar legalmente a la empresa.

Coordinacion de las actividades destinadas a la promocion, venta, mercadeo de la empresa y

servicio al cliente.

Prepara informes de cierre de negocios captados al finalizar cada semana para ser

presentados a la gerencia.

Evaluar de manera constante los costos de lo producido y ofertado al medio, apoyandose en

analisis de sensibilidad.

Requisitos de Educacion: Profesional en el mercado y ventas

Cursos de manipulaciones de mercado

Requisitos de Experiencia 1 a 2 afios de vendedor

Otros requisitos:

Firmas

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.05 Investigar

Es el estudio de los métodos, procedimientos y técnicas utilizados para obtener
nuevos conocimientos, explicaciones y comprension cientifica de los problemas y

fendmenos planteados y, por consiguiente, que nos puedan levar

La solucion de los mismos”

TABLA 12
Investigacion Aplicaciones
e Mercado e Buscar la manera de fidelizar a los clientes
e Buscar las necesidades de los cliente
e Saber escuchar las sugerencias emitidas
e Productos nuevos e Aplicar cliente fantasma en la competencia.

e Tener una estadistica de cuantos productos
diarias se estan sacando al mercado para
saber cual podria ser sus nuevos cambios.

e Atreves de las sugerencias de los clientes
se podra imaginar nuevos disefios segun la

idea de los clientes.

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.06 Planificar.-

La Planificacion es la primera funcion de la administracion, y consiste en

determinar las metas u objetivos a cumplir

TABLA 13

Objetivo Como se va hacer Tiempo

Publicidad A través de la publicidad se Corto plazo
dard a conocer nuevos

productos que se pueda disefiar

Ventas Lograr un estandar mas alto en | Largo plazo
los ultimos meses para poder
identificar que necesidades

requiere el mercado

Clientes Buscar la fidelizacion para Largo plazo
tener en cuenta la produccién
que debe existir en bodegas de

la misma

Empleados Planificar siempre las Corto plazo
actividades que van a
desempefiar durante el dia, mes
para poder mejorar la

produccién

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.07 Organizar

Esta etapa del proceso administrativo se basa en la obtencion de eficiencia que
solo es posible a través del ordenamiento y coordinacion racional de todos los recursos

que forman parte del grupo social.

TABLA 14
Clientes Se puede organizar distintos tipos de
seminarios para mejor su conocimiento
de los productos
Trabajadores Constantes cursos de actualizacién de
maquinaria para gque las mismas sean
manipuladas diariamente.

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

2.04.08 Dirigir

Implica mandar; influir y motivar a los empleados para que realicen tareas
esenciales. Es una actividad muy concreta ya que requiere trabajar directamente con la
gente. Al establecer la atmésfera adecuada, los administradores contribuyen que los

empleados den lo mejor de si. Las relaciones y el tiempo son aspectos fundamentales.

TABLA 15

Direccion

La direccion se la ara constante dentro de la area de la produccion y la
administrativa paratener un mejor rendimiento de las actividades designadas para

no generar conflictos con las actividades establecidas por un manual diario.

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.09 Controlar

Proceso para asegurar que las actividades reales se ajusten a las planificadas. Se

da para que el administrador se cerciore de que las acciones de los miembros de la

organizacion la lleven a la obtencion de sus metas.

Se realizara 3 tipos de control dentro de la empresa paralos empleados.

TABLA 16
Trabajadores clientes
Preventivo La microempresa no se Se hara responsable
hace responsable de hasta un cierto
objetos perdidos en los porcentaje en caso
casilleros de ser emitido mal
sus pedidos
Detectivo En el sector de Para mayor
produccion existira letreros | seguridad seran
de aviso en las distintas dirigidos por un
areas que tienen o no funcionario de la
tienen peligro. microempresa para
no tener
complicaciones de
dafios.
Directivo Estar en constante control
sobre la maquinaria para
saber si estd en la
produccion normal asi se
podra evitar que la
produccién se detenga.

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.04.10 Evaluar.-

Es la actividad preceptuar en el sentido que transcurre en el tiempo que hace

referencia a un conjunto de fases sucesivas determinando las necesidades de

informacién. (SORIANo, 2009)

TABLA 17
Objetivo Trabajadores / clientes Tiempo
Produccién Evaluar la produccion Diario
tanto en calidad y
creatividad
Compra Tener en cuenta cuantos Diario o cada semana

productos se han vendido

Cumplimiento

Saber que rendimiento
tiene las personas de las
distintas areas dentro de

la misma

mes

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Andlisis.- para el proyecto el analisis de los componentes de la gestion

administrativa es una FORTALEZA porque son planteamientos que se los podra

cumplir sin mayor complicacion, ya que estan dirigidas a corto plazo y la mayoria se

dirige para personal de la misma.
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2.05 GESTION OPERATIVA

Flujo grama de produccion

Elaboracion de las uvas en
—| color morado

| b

Adquisicion de Materia Prima Relleno con el plumédn
(Hilo perle todos los colores, |, v
plumodn, crochet) Elaboracién de hojas

v

Cocer las piezas hechas en la base

Disponibilidad del
material

NO

(proveedor)

Y

Planchado y empacado

[ s
A 4

Elaboracion de base en color crema Fi
, . in
hasta los 12 centimetros de radio
«—
A 4
Aplicacion color 2
Hacer el terminado NO
total de la base en 2
colores

l sl

Eleccion de frutas a realizarlas a
tejer (uvas)
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2.06 GESTION COMERCIAL

2.06.01 Producto

El servicio como producto y la comprension de las dimensiones de las cuales
estd compuesto es fundamental para el éxito de cualquier organizacion de marketing de
servicios. Como ocurre con los bienes, los clientes exigen beneficios y satisfacciones de

los productos de servicios. (Marketing, 2012)

TABLA 18

Uno de los productos a elaborar

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

2.06.02 Precio

Es la suma de los valores que los consumidores dan a cambio de los beneficios

de tener o usar el producto o servicio. (CidMartin, 2012)

TABLA 19
Adornos por unidad 17,50
Manteles segin tamafio 1mx1m 12

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.06.03 Plaza

Todas las organizaciones, ya sea que produzcan tangibles o intangibles, tienen
interés en las decisiones sobre la plaza (también Ilamada canal, sitio, entrega,

distribucion, ubicacion o cobertura) (Marketing, 2012)
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Elaborado por: Google Maps

Fuente: Google Maps

Analisis.-El proyecto esta enfocado en todo en norte de quito lo cual se
demuestra en este mapa los sectores posibles a ocupar o tomar en cuenta como

mercado local en calderdn estar dirigida la matriz de la microempresa.
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2.06.04 Promocién

La promocion en los servicios puede ser realizada a través de cuatro formas

tradicionales, de tal manera de poder influir en las ventas de los servicios como

productos. (Marketing, 2012)

TABLA 20

Por la compra de 3 a5 disefios

Se obsequiara pequerios disefios tejidos

en hilo

Por la comprade 4 juegos completos de

los disefios se entregara

3 diserfios gratis

Pasada de $150 en compras 0 7 juegos

completos de los disefios propuestos

Se dara un descuento del 12%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.06.05 Publicidad

Es la forma pagada de presentacion y promocion no personal de ideas, bienes o

servicios por un patrocinador identificado. (Marketing, 2012)

TABLA 21

P
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O Por las fechas tan especiales como el dia de las
madres te a visitar local ya que por -
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Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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» Slogan

Suefios en

» Etiqueta

Punto Encaje

Para méas confiabilidad de la obtencion y las maneras de cuidar los productos.

2.06.05.01 Significado de colores

TABLA 22

Color café

El color café representa la salubridad. Si bien
podria considerarse un poco aburrido, por otra
parte representa la constancia, la sencillez, la

amabilidad, la confianza, y la salud

Verde

El verde es un color de descanso, con muchos de
los atributos de calma del color azul. Dicen que
el tiempo pasa mas répido en una sala con las

paredes verdes.

Morado

El morado o violeta tiene un caracter especial,

casi sagrado en la naturaleza

Rojo

Estudios afirman que el color rojo tiene un
significado tal que puede llegar a afectar de

forma fisica, aumentando la presion arterial y el
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ritmo respiratorio

Amarillo

El color amarillo simboliza la alegria y lo vico.
Tiene como significado la simpatia y se vincula
con el sol y con la alegria de la luz. Es comun
ver este color en las ofertas de viajes a zonas

calidas de sol.

Azul obscuro

El color azul simboliza lo fresco, lo
transparente. Tiene un efecto tranquilizador para
la mente y las empresas que utilizan el azul
oscuro en su logotipo quieren transmitir la

madurez y la sabiduria.

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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2.07 FODA

TABLA 23

Oportunidad

Amenaza

la inflacion para el presente proyecto
generara la adquirié de materias primas
debido a su baja importante que tiene

referente a los otros afios.

Latasa de interés es de vital generacion
de este proyecto debido que se contara
con un prestamo el mismo que cuenta
con tasa accesibles para personas

naturales.

Riesgo Pais involucra aspectos de vital
importancia como las inversiones
extranjeras las mismas que se

empezara efectuar debido.

El proyecto generara crecimiento o
aporte al PIB por ser unade las fuentes
de que se ha desarrollado con mayor

eficiencia.

Con la nueva implementacion de la
nueva matriz productiva el proyecto se
desarrollara incrementado las
exportaciones y reducciones de las

importaciones.

El desempleo es un factor fundamental
para que reduzca el desempleoy
aumenten la ocupacién plena segln son

los elementos de inclusion social.

Factor legal Por la pérdida de tiempo al
momento de la adquisicion de papeles

para el funcionamiento del proyecto.
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Debido a la tendencia alta que se
mantiene en los Gltimos afios de
importacion haciendo crecer la

economia ecuatoriana.

Factor social.- porque los indicadores
tomados para esta muestra son muy
fundamentales que ayuda al crecimiento

cultural y social de la sociedad.

Debilidad

Fortaleza

Proveedores por la localidad de estos
para lo cual al proveer de nuestros
materia prima para la elaboracion de
los productos se deberd hacer con

determinado tiempo .

Competencia y con gran potencial de
produccién y de comercializacion en el

mercado local y nacional

Clientes.- los clientes estan al entorno
local lo cual hace que proyecto sea
factible porque se Busca mercado local y

nacional.

Propuesta estratégica.- como la
microempresa esta iniciado todos los
factores que los componen a esta
propuesta son ideas nuevas que se las

puede cumplir a corto y largo plazo.

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
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3.01 ANALISIS DEL CONSUMIDOR

El comportamiento del consumidor es el conjunto de actividades que las personas
y organizaciones llevan a cabo para seleccionar, obtener, usar, consumir y eliminar los
productos y servicios que necesitan para satisfacer sus necesidades y deseos. (FROMM,

2012)

3.01.01 Determinacion de la poblacion y muestra

3.01.01.01 Poblacién

La densidad de poblacion es el nimero total de individuos que pueblan una
determinada zona geografica y se lo puede conocer dividiendo el niamero total de

habitantes por el que ostenta el area en el cual habitan. (Abc, 2008)

3.01.01.01.01 El turismo en Quito

El Turismo es el tercer y Gltimo eje estratégico en la planificacion productiva
municipal. Segun el altimo Censo Econdmico, la Actividad de Alojamiento y Servicio
de Comidas de registrd en el afio 2010 ventas en alrededor de 892 millones de dblares
en la ciudad de Quito. En lo que respecta al empleo, el sector turistico genera trabajo
para 42.945 personas, lo que lo sitia como el cuarto sector en importancia a nivel
Distrital en este rubro. Si se hace un analisis retrospectivo del flujo turistico hacia la
ciudad en el periodo 2006 -2010, la tasa de crecimiento alcanzé el 8% anual, siendo los

principales paises de origen de los expuestos en

(Quito Turismo, 2011)
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FIGURA 12

Paises de origen mas frecuentes de los turistas que visitan Quito.
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Elaborado por: Quito en Cifras

Fuente: Quito en Cifras

Segun el cuadro que se tiene como informativo es por el motivo de que los
turistas que ingresan mas a la ciudad de quito vienes de estos paises ya
mencionados en el cuadro. Durante el afio 2012 llegaron a la ciudad de Quito méas de
519.554 visitantes internacionales, que representa un crecimiento del 7% en relacion al

afio 2011, quienes gastaron aproximadamente 600 millones de dolares. (Quito, 2012)

3.01.01.02 Muestra

A instancias del comercio, una muestra sera aquella pequefia cantidad de
producto que se exhibe o en su defecto se regala, para que el potencial cliente lo

conozca, lo pruebe y finalmente se decida a comprarlo. (Abc, 2008)

Entre los principales rasgos culturales que se mantienen en Calderon estan: la
celebracion del dia de los difuntos el 2 de noviembre, la elaboracion de artesanias de

mazapan y el tallado de muebles de madera que han trascendido a pesar de los afios y el
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crecimiento de la poblacion. Segun informes se puede a preciar que en Calderon
Ilegan 8721 personas por mes a visitar a este sitio.
Segun la obtencion de la informacion de los turistas que llegan al sector de

calderdn son 8271 las cuales se distribuyen en 3 fases.

FIGURA 13

C.1.1 Ecuador: Pichincha (por cantones y parroquias rurales) v resto del pais 2011

Visitants de Fichincha s | vemiios | i | peg e | o

PICHINCHA 802 198 561 843 882 872 ZE0 401 29027624

Cantén Gazito 500.568 502_491 616 661 245_208 27_568 886
Gt 470,022 289, 566 595,001 229,957 26,716, 265
Alangasi 49 49 49 49 2,448
Calacali |03 |03 u] a
Caldersn (Carapiingo) 8.721 1.852 4,946 1.852 g1.722
Conocoto 2027 1.132 2,023 1.132 103. 5814
cumbbaia 885 885 584 237 11.0654
El Gminche 5.441 2,295 314 2847 85.019
Giagllakamba 863 =1l 1. 102 G603 44,702
La Merced 1,448 483 u] 4583 24,128
Manegalitoe 842 421 5. 895 842 29,479
Fifo 2,441 =] 120 2320 100,533
Fomasoui 2340 955 92z 1.419 32,986
San Antonio g1 g1 161 g1 8.058
San Jos& de Minas 466 456 u} 466 4. 660
Tumbeaco 2769 1. 109 1.517 1. 652 73,856
Tarucnii 1. 168 =] 926 1. 168 40, 152
Cantfa Cayambe 80.276 12 478 10.699 8787 882 041

Elaborado por: Quito en Cifras
Fuente: Quito turistico

Al obtener la informacion para la muestra se puede determinar que el sector
se ha dividido en tres fases como se puede observar en el cuadro 40 la cuales son el
namero de turistas que llegan por mes a Calder6n el nimero de vehiculos y el monto

que gastan ellos.

3.01.01.02.01Segmentacion del Mercado

La segmentacion escogida se debe a que la poblacién de este tipo de
mujeres en el sector estd mas dedicada a las labores de hogar y las cuales puede

aportar en la elaboracion del producto contando con tiempo suficiente para el mismo

La segmentacion se detallara en el siguiente cuadro tomando en cuenta el

nimero de turistas que visitan en norte de Distrito Metropolitano de Quito.
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Tabla 24

GEOGRAFICAS

Norte de Distrito Metropolitano de Quito

Tamafo
BASES
DEMOGRAFICOS
1. Edad 20 afios a 40 afios
2. Sexo Femenino y Masculino

3. Nacionalidad

ecuatoriana y extranjera

PSICOLOGICAS
1. Clases social
2. Estilo de vida

Media

YV V|V V V

considera las actividades de los turistas que es admirar
productos nuevos del mercado artesanal se busca
implementar una nueva artesania de disefios nuevos y
Ilamativos que lleguen a los turistas. Se toma como
referencia que el Norte de Quito visitan un total de

8721 turistas tanto nacionales como extranjeros.

CONDUCTUALES
1. Ocasion de compra
2. Decision de
compra

3. Tasa de uso

» Frecuencia de compra
» Buscar que se refleje el gusto del cliente en los
productos

» Valor a pagar

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Formula para calcular

TABLA 25

N
N—-1E?+1

n=

De donde

tamafio de la poblacion
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n= tamafio de la muestra

E= Errores de maximo admisible

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Aplicacion de férmula

8721
=382
8721-1 0.0025+1

La muestra obtenida es de 382 personas hacer encuestadas, se toma la
poblacion de turistas visitantes al sector norte del Distrito Metropolitano de Quito,
siendo asi con una poblacion de 8271 turistas que llegan a calderon comprendiendo de

edades desde los 20 a 40 afios las cuales van a formar parte del nuestro proyecto.

3.01.02 Técnicas de Obtencién de la Informacion

3.01.02.01 Técnicas

Es un procedimiento o un conjunto de procesos préacticos, en vistas al logro de
un resultado, o a varios resultados concretos, valiéndose del campo del saber o del

accionar humano. (Abc, 2008)
3.01.02.01.01 Técnica geograéfica.-
Se tom0 este tipo de técnica por que la poblacion y la muestra ya estaban

determinadas pero como se encueto en el sector de calderdn el sitio ya estaba

determinado el lugar exacto para aplicar la encuesta.
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3.01.03 Modelo de la encuesta

Encuesta
La informacién que usted nos proporcione serd utilizada para conocer el

grado de aceptacion en el mercado de un producto artesanal, tejido e hilo. Por favor

podria ayudarnos a llenar esta pequefia encuesta.

Sexo.- Femenino  [_] Masculino [ ]
Nacionalidad.- ecuatoriano[ ] extranjero
20a30afos [ ] 30 a40 afos [ | mas de 40 [ ]

1. ¢Qué tipo de artesanias prefiere?

Madera| ] Ceramica[ | [ ] Tejido [ ]
Mazapan [ ]

2. ¢(Conoce usted de productos artesanales tejidos en hilo?

gj L no —1

3. ¢De estas variables cual le motiva a usted adquirira artesanias tejidas en hilo?

Innovadores ] calidad C 1
L]

. L]
precio otros
4. ;Para qué lugar de su casa le gustarian los adornos tejidos en hilo?
Cocinal_] sala L1 dormitorio ]

5.- ¢ Principalmente en qué lugar adquiere usted adornos tejidos en hilo?

Almacenes de tejidos ] centros artesanales| | ferias [ |
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6. ¢ Cual es la caracteristica principal que le llame la atencién para adquirir
adornos tejidos en hilo?

Presentacion [ ] disefio [ ]

textura [ otros []

7.- ¢Cuando usted compra artesanias generalmente gasta?

5a10% 25 a 35%
[]

15a20 mas de 40
[] []

8. ¢ Generalmente en que tiempo usted compra adornos tejidos en hilo?

Mensual |:| Semestral |:| anual |:|

9 ¢ Estaria dispuesto a comprar adornos tejidos en hilos?

si [] NO [ ]

10. ¢Qué tan importante cree usted que seria la implementacion de un nuevo

producto en el mercado artesanal como adornos tejidos en hilo?
Muy interesante |:| Encantador |:| Poco interesante |:|

Gracias
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3.01.03 Analisis De La Informacion
La informacion que usted nos proporcione serd utilizada para conocer el
grado de aceptacion en el mercado de un producto artesanal, tejido e hilo. Por favor

podria ayudarnos a llenar esta pequefia encuesta.

TABLA 26
Género N° encuestas Porcentajes %
Femenino 236 62%
Masculino 146 38%
Total 382 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

- GRAFICO 1 .
sexo

38% B Femenino

Masculino

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.- los datos de la gréfica y tabla demuestra que de un total de 382
encuestas realizadas en el Norte del Distrito Metropolitano de Quito donde los
resultados fueron que el 62% representa al sexo femenino siendo el de mayor
porcentaje y con un 38% de la poblacion han sido hombres, la cual se trata de
implementar nuevas estrategias para que las mujeres sigan comprando productos

artesanales en el mercado artesanal del sector.
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TABLA 27
Nacionalidad N° encuestas Porcentajes %
Ecuatoriano 282 74%
Extranjero 100 26%
Total 382 100%
Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
GRAFICO 2
Nacionalidad

M ecuatorioanos

M extranjeros

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.-De los resultados obtenidos, se puede observar que la mayoria de

las personas que fueron encuestados son ecuatoriana con un 76% la cual nos
demuestra que en el sector llegan turistas nacionales, pero el 26% de la demas
poblacion son extranjeros la cual con los resultados obtenidos se determina que los

turistas tanto nacionales como extranjeros buscan productos novedoso para poder

adquirir siendo asi se trata de poder satisfacer un cierto porcentaje de dicha poblacion

con los productos nuevos e innovadores a ofrecer.
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TABLA 28
Edades N° encuestas Porcentajes %
20 a 30 afios 8 2,09%
30 a 40 afos 222 58,12%
mas de 40 152 39,79%
Total 382 100%
Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
FIGURA 14

2%

40%

dad

m 20 a 30 afos
W 30 a 40 anos

mas de 40 afios

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Andlisis.- seglin la aplicacion de la encuesta se puede determinar que una

poblacién estimada de 30 a 40 afios representando el 58% tienen la mayor apreciacion

por los productos artesanales por su mayor conocimiento o porque ellos estan en mas

constante informacién de la innovacion de productos artesanales, no dejando atras a las

personas que tienes mas de 40 afio que representan el 40% de la poblacién de personas

que llevan conocimiento de los productos pero no tienden a visitar mucho mercados

artesanales, y el 2% que comprende edades de 20 a 30 afios las cuales ya que la cultura

ya se ido perdiendo poco a poco ello ya no le toman mucha atencién a los productos.
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1.- ;Qué tipo de artesanias prefiere?

TABLA 29

Tipo N° encuestas Porcentajes %
Madera 98 25,55%
Ceramica 92 24,15%

Tejido 192 50,30%
Mazapéan 0 0

Total 382 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

FIGURA 15
tipo
0% o
26% ® Madera
M Cerdmica
Tejidos

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.-de acuerdo con los datos de las encuestas planteadas se puede
apreciar que el 50% de las personas aprecian los productos tejidos pero como en
prendas de vestir sin conocer mas a fondo del producto a ofrecer, sin dejar atras que
el 26% representa a productos de madera ya que las adquieren por sus precios
depende de la calidad del producto, el 24% representa a productos de la ceramica ya
que las personas adquieren este producto pero en montos moderados por el costo de
cada una de las piezas. Se busca que el producto de las artesanias tejidas en hilo logre
superar a la competencia ya sea por presentacién calidad de los productos y mas por

los precios que se logre establecer.
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2.- ¢conoce usted de productos artesanales tejidos en hilo?

TABLA 30
N° encuestas Porcentajes %

Si 306 80,10%
No 76 19,89%
Total 382 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
FIGURA 16

Conocimiento

W si

no

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- de acuerdo a los datos obtenidos se determina que un 80% de

personas encuestadas si conocen productos artesanales tejidos en hilo pero en lo que es

en prendas de vestir como comunmente se ha mirado en los diferentes sitios de

Quito, pero el 20% dice que conocen productos elaborados en lana pero que no podria

identificar lo que un hilo. Segun la apreciacién de las personas que si conocen el hilo

se podriatomar la opinion de una de las personas, serd un que llame la atencién de

la persona todo depende de como lo saquen al producto al mercado.
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3.- ¢De estas variables cual le motiva a usted adquirira artesanias tejidas en hilo?

TABLA 31
N° encuestas Porcentajes %

Innovadores 76 19,89%
Calidad 38 9.95%
Precio 256 67,01%
Otros 11 2,88%
Total 382 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
GRAFICO 3

Variables

10%

H Innovadores
M Calidad
Precio

M Otros

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.- segun los datos que se puede observar se ha determinado que el 67%

representa al precio que para las personas llega hacer una de las variables mas

importantes al adquirir el producto, la innovacion representa un 20% un buen producto

para estar constante en el mercado debe tener constante innovacion para tener al

cliente si opcién a irse a comprar a otros lados, la calidad representa el 3% aunque es

una variable importante de los productos las personas solo esperan tener un producto

que llame a las expectativas de ello.
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4.- ;Para qué lugar de su casa le gustarian los adornos tejidos en hilo?

Tabla N° 32
Articulos N° encuestas Porcentajes %
Cocina 149 39%
Sala 195 51,04%
Dormitorio 38 9,94%
Total 382 100%0
FIGURA 17
Adornos

10%
M cocina
10% M sala

dormitorio

Anélisis.- segun los resultados obtenidos de la encuesta se puede observar que
los turistas nacionales y extranjeros en su mayoria prefieren comprar productos
artesanales tejidos siendo asi se puede determinar que el 51% representa a que los
productos elaborados para la sala tienes mas acogida por el simple hecho que las
personas comprar estos adornos para hacer mas llamativos a los sitios de sus casa,
el 39% representa a articulos de cocina como no se ha conocido todavia muy bien los
productos elaborados para estos sitios esperan que el producto salga a la venta, el 10%
representa a productos para el dormitorio como se puede determinar de varios
comentarios los dormitorios pocos adornos llevan ya sean por problemas de salud o tal

vez por preferencias vanas.
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5.-principalmente en qué lugar adquiere usted adornos tejidos en hilo.

TABLA 32

Lugares N° encuestas Porcentajes %
Almacenes de tejidos 84 21,99%
centros artesanales 245 54,14%

Ferias 54 14,14%

Total 382 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

FIGURA 18

lugares

M almcenes de tejidos
H centros artesanales

ferias

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.- segun los datos obtenidos dice que el 60% que representa a los
centro artesanales las personas dicen que en los centros artesanales encuentran
productos no solo de artesanias si no alguna variedad de productos, el 22% representa
a los almacenes la cual tiene un rango méas bajo preo el simple hecho de que los
productos en la vitrina llegan a valer mas de lo estimado, y el 16% a las ferias las
personas no se acercan mucho a las ferias artesanales por que los precios son muy

altos y la calidad de los productos la varian.
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6.- ¢ Cudl es la caracteristica principal que le llame la atencion para adquirir

adornos tejidos en hilo?
TABLA 33

Caracteristicas N° encuestas Porcentajes %
Presentacion 65 17,01%
textura 96 25,13%
Disefio 194 50,79%
Otros 27 7,07%
Total 382 100%
Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
FIGURA 19
caracteristicas

3%

3%
3

M presentaciones
M textura
Disefio

M otros

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- las encuestas realizadas reflejan que un 56% que es la textura del
producto es méas importante para las personas ya que prefieren un producto bien
realizado a comprar lo que no les agrade, la presentacion que es el 38% de personas
encuestadas dicen que debe tener una buena presentacion al salir al mercado para que
sea adquirido por los clientes, el disefio del producto representa el 3% ya que como
ultimamente el mercado artesanal no se actualizado con los productos para las

personas el disefio dejo de importar.
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7.- ¢Cuando usted compra artesanias generalmente gasta?

TABLA 34
N° encuestas Porcentajes %
5a10% 23 6,02%
15a20 187 48,95%
25 a 35% 117 30,63%
mas de 40 54 14,14%
Total 382 100%
Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
FIGURA 20
precios
14% 6% m5al10S
&V 31%
m15a20
49% 25 a 35S

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.- los datos estadisticos se pude observar que el 49% de poblacién dice
que esta dispuesto a pagar desde 25 a 35% segun el tamafio y la textura del producto,
pero el 31% asegura que su consumo es de 15 a 20 $ ya que ellos toman encueta mucho
la variacion de los productos, en un 14% tenemos mas de 40% que su representacion es
pequefia en comparacion con los demas precios, y el 6% representa a los precios de 5 a
10$ como la gréfica es baja se toma como referencia este tipo de valores. Se quiere
lograr es tener un precio promedio de las cantidades de las cuales las persona

encuetadas tomaron encueta, cuél de los montos eran factible a pagar.
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8.- ¢generalmente en que tiempo usted compra adornos tejidos en hilo?

TABLA 35
NC° encuestas Porcentajes %
Mensual 23 6.02%
Semestral 244 63,87%
Anual 115 30,10%
Total 382 100%
Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
FIGURA 21
Tiempo
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anaual

64%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.- De acuerdo con los datos obtenidos de la encuesta aplicada, la
mayoria de las personas compran productos artesanales de manera eventual, con un
64% dice que adquiriran el producto semestralmente ya sea porque el mercado
artesanal tiene poco la innovacion de productos, el 30% dice que lo compran pero
anualmente ya sea también por la poca innovacion de productos. Tomando en cuenta
que los turistas visitan el norte del Distrito Metropolitano de Quito 2 o 3 veces por afio
entonces esto también seria el motivo por el cual los cuadros estadisticas refleja que la

frecuencia de compra la hacen anual o semestral.
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9. ¢ Estaria dispuesto a comprar adornos tejidos en hilos?

TABLA 36

Aceptacion N° encuestas Porcentajes %
Si 281 64%

No 101 36%

Total 382 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

FIGURA 22

Aceptacion

W si

Hno

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- a través de la informacién se puede observar de los cuadros
estadisticos que un 64% de la poblacién encuestada dice que esta de acuerdo en
comprar los adornos tejidos en hilo la cual se la tomara como referencia por ser el
mayor porcentaje pero el 36% de la poblacién ha mencionado que no comprarian el
producto ya sea por desconocimiento del producto y no se ha mirado mucho en el
mercado artesanal del sector, lo que trata de hacer es que todas las personas
conozcan el producto y tengan una gran impacto al momento de que las personas

puedan admirar y tengan el interés en adquirirlos.
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10.- ¢ Qué tan importante cree usted que seriala implementacion de un nuevo
producto en el mercado artesanal como adornos tejidos en hilo?

TABLA 37

Frecuencia N° encuestas Porcentajes %
Muy interesante 73 19,11%
Interesante 305 79,84%

Poco interesante 4 1,05%

Total 382 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

FIGURA 23

Importancia
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Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- En los cuadros estadisticos se puede observar que un 80% dicen que
es poco interesante que se cambien un producto en el mercado artesanal por la cultura
que ya nos identifica ,el parametro de muy interesante con el 19% las cuales confian en
que serd una fuente de trabajo mas para el sector pero el 1% de la poblacion
encuestada dice que les parece poco importante por el motivo de que muchas
microempresas han intentado pero por el poco conocimiento del producto no se ha
mantenido en el mismo. Se trata de que la implementacion de nuevos productos en el

mercado tenga una buena acogida.
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3.02 OFERTA

3.02.01 Oferta actual

Tiene relacion con la cantidad de bienes o servicios que las empresas u
organizaciones estan dispuestas a vender en el mercado a un precio determinado

(THOMPOMS, 2008)

Segln las investigaciones pertinentes se llega a determinar las empresas que
han tenido una oferta desde los afios anteriores la cual estas dos empresas son los que
mejor porcentaje de ventasa obtenido cubriendo un total del 56% de mercado en

general y el otro 44% lo cubre los vendedores ambulantes.

TABLA 38

Nombre de la empresa Total en porcentaje de Estimado de ventas en
produccion dolares

Empresa Textil Ecuador 31% 28 433,82

S.A

Empresa textiles la Escala 25% 22 930,5

S.A

Otros ( comercio 44% 40 357,68

ambulante)

Oferta actual 100% 91722,00

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: AITE
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FIGURA 24
Ventas Anuales
B Empresa Textil Ecuador
S.A

B empresa la Escala S.A

= Comercio Ambulante
Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- segln los datos obtenidos se puede afirmar que en sector de
calderon existen 3 empresas que ofertan los mismos productos, tomando en cuenta el
mercado ambulante del sector el que més representa lo cual entre todos estos
comerciantes hacen un total de 91722,00 lo cual se busca incorporarse al mercado
tratando de tener un porcentaje pequefio del mercado ofertante.
TABLA 39
Nombre de la empresa Total en porcentaje de Estimado de ventas en
produccion dolares

Empresa Textil Ecuador 31% 28 433,82
S.A
Empresa textiles la Escala 25% 22 930,5
S.A
Otros ( comercio 28% 25 682,16
ambulante)
El Arte en Tus Manos 16% 14 675,52
Oferta actual 100% 91722,00

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: AITE
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FIGURA 25
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Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

En la tabla y el grafico presentado ya se encuentra incorporado el nombre de la

microempresa que se estd realizando como estudio.

Anélisis del proyecto.- si las empresas cubren el 100% de la poblacion que es
un total de 8721 personas extranjeras tanto nacionales como internacionales y
cubriendo un total de ventas de 91722,00 en el afio 2012.
Si las 3 empresas tomadas en cuentas cubren el 100% del mercado local como se lo
esta indicado en el grafico anterior, por lo tanta para que el proyecto tenga una
aceptacion en el mercado y un espacio geogréafico para lograr el objetivo de venta se
considera cubrir un 16% del mercado local tratando de que se reduzcan las ventas

ambulante el sector de Calderon, se demuestra en el siguiente grafico.
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3.03 DEMANDA

3.03.01 Demanda actual

Es una de las dos fuerzas que esta presente en el mercado y representa la
cantidad de productos o servicios que el publico objetivo quiere y puede adquirir para
satisfacer sus necesidades o deseos. (THOMPOMS, 2008)

TABLA 40

Datos para Calcular Demanda

Poblacion Numero de Encuestas Crecimiento Poblacional
turistas
8721 382 1.52%

Poblacion * Porcentaje de Aceptacion= Aceptacion de personas

8721 * 0,6400 = 5581

e Frecuencia

Aceptacién de personas * frecuencia seguin encuesta* 2 semestres = Frecuencia de
compra

5581 *0.6400 * 2 = 7143

> Precio Promedio
20 + 15=%$17,50

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

TABLA 41

Frecuencia de compra* precio Promedio = Demanda Actual en personas

7143 * 17,50 = 125,003

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- para calcular la demanda actual se toma en cuenta muchos factores como la
aceptacion y la frecuencia de compra del producto sin dejar atras el precio para poder

saber el nimero de personas que pueden comprar el producto en general.
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4.01 Tamafio del proyecto

Hace referencia a la capacidad instalada de produccion de un bien o de
presentacion de un servicio durante la vigencia del proyecto. (MIRANDA Miranda,
2007)

Entre los factores que pueden influir a determinar en el tamafio del proyecto se
encuentran los determinantes como: demanda, insumos, y los condicionantes, como la
tecnologia, localizacion, el financiamiento, los RRHH y la capacidad empresarial en

general. (ROSALES, 2007)

4.01.01 Capacidad instalada

Corresponde a la capacidad méxima nivel posible de produccion o prestacion
de servicio.

La produccién o volumen méaximo de produccion que una empresa en particular,
unidad, departamento o seccidn, puede lograr durante un periodo de tiempo
determinado, teniendo en cuenta todos los recursos que tienen disponibles, sea los
equipos de produccion, instalaciones, recursos humanos, tecnologia,

experiencia/conocimientos. (MIRANDA Miranda, 2007)

TABLA 42
Dias Hora entrada Hora break Hora salida
Lunes a viernes 8h00 12h00 a 13h00 16h00

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.-tomando encueta que se tendra 3 operarios las cuales deben cumplir
el horario establecido ya que al ingresar deberan firmar el control diario de asistencias

tanto a la hora de ingreso y como a la hora de salida, también se trabajara horas extras
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los dias sabados en caso de ser deseado por las operarias con esto se demuestra que se
estd acatando a la ley de no exagerar los tiempos de trabajo.
Semanal

TABLA 43

Produccién Produccién semanal

lunes a viernes

60 60

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Analisis.- se determina una produccion diaria la cual con la existencia de las 3
operarias, ellas al momento de comenzar a elaborar los productos ya tienen un
determinado tiempo que se deben demorar la cual se toma en cuenta que hacen una
produccidn diaria de 4 productos cada operaria multiplicando por las 3 operarias da un
total de 12 productos diarios, segun el flujo de procesos se tiene determinado que las
operarias no deben demorarse mas de 1hora con 45 minutos.

Produccién total

TABLA 44

Produccidén Produccidén Produccidén Produccién anual
semanal mensual semestral

60 240 1440 2880

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- si las operarias siguen produciendo con lo establecido en el diagrama
de producto se deberd cumplir con un total de 3490 productos anuales.
Si la produccion semanal fue de 60productos al multiplicar por 5 semanas que son un
mes da un total de produccion de 240 productos, para sacar una produccion total al

semestre se toma en cuenta que tiene un total de 26 semanas que da un total de 1440
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productos, para la produccién anual es por las 52 semanas que da un total de 2880
productos.

Se hatomado en cuenta que las fechas civicas propuestas por el gobierno son
respetadas pero la produccion sera recuperada segun se tenga un establecimiento de

normas con las operarios.

4.01.02 Capacidad optima

Se conoce como capacidad de placa, de disefio, o instalada. También es usual
definirla como la capacidad de produccion de una planta a carga completa. (COULTER,
2010)

Anélisis.- para hacerla elaboracion de un producto artesanal echo en hilo perle
se necesita un determinado tiempo y materia prima, el tiempo que fue determinado
segun un diagrama de proceso Ya establecido anteriormente se dice que se necesita de

2 horas para tener el producto para la venta.

TABLA 45

Materiales Presentacion Gramos | Ddlares A utilizar gr Dolares

Hilo perle color | Madeja 90 1.25 50 0,69

besh

Hilo perlita de Cono 100 1.35 35 0,47

colores

Plumoén empaque 453.592 | 8.00 15 0,26

Croshet Cajas docentes 15.00 1 1,25

Etiqueta Empaque 6.00 1 0,50
docena

Total 30.35 3,11

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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Como se puede observar cuanta materia prima se utiliza para la elaboracion
solo para un producto siendo la inversion tan baja, lo que mas influye para la
produccién es la agilidad y la creatividad de las tejedoras para un buen desarrollo del

producto.

Para tener el producto para la venta falta de un proceso de la limpieza del
producto esto consiste en que después de haber terminado de tejer se tiene que
hacer el respectivo aseo de los productos como tal se toma una porcion de agua que
este alatemperatura de 30°y el producto debe estar 5 minutos dentro de esta agua
luego se pondréa en un liquido para que el producto tenga consistencia, logrando pasar

todos estos procesos se pondra la etiqueta y el producto estara listo para ser vendido.

4.02 Localizacion

Se orienta a analizar las diferentes variables que determinan el lugar donde
finalmente se ubica el proyecto, buscando en todo caso una mayor utilidad o
minimizacién de costo. (MIRANDA Miranda, 2007)

FACTORES GENERALES DE LOCALIZACION

FACTOR CALIFICACION
Costo de arriendo 10%
Cercania al cliente 30%
Espacio fisico 10%
Proveedores 10%
Vias de Acceso 25%
Permisos Legales 15%

TOTAL 100%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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FIGURA 26

niveles de Cerania

= Costo de arriendo = Cercania cliente Espacio Fisico

Proveedores = Turismo = Permiso Legales

| S
15% 10% .
30%

10%10%

Se analiza todos los aspectos relacionado con la localizacion del proyecto,
buscando la mejor comodidad tanto para clientes y personal que labora dentro de la
microempresa, conociendo que es un sitio muy turista es por eso que la localizacién del

mismo es el punto central.

4.02.01 Macro
Las consideraciones de localizacion para la planeacion de un negocio s e inicia

por la valoracion de un namero de localizacion sefialadas en los planes regionales y

sectoriales de desarrollo. (EROSSA, 2008)

Tabla 46
Pais Ecuador
Provincia Pichincha
=t
Canton Quito - 5,
Parroquia Calderon

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
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FIGURA 27
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Elaborado por Google Maps
Fuente: Google Maps

Anélisis.- segun el analisis realizado al mapa de todas las parroquias del
norte de Quito se puede observar que calderén es una de las parroquias mas
pequefias pero la ventaja que tiene es porque es sectorizada y es centralizada entre
todas las parroquias lo cual hace que cuando los turistas lleguen por lo general

primero al parque de Calderén donde se propone instalar el local.

4.02.02 micro-localizacion

También llamada macro zona, es el estadio de localizacidn que tiene como

propone encontrar la ubicacion méas ventajosa para el proyecto. (Marketing, 2012)

FIGURA 28

Elaborado por Google Maps

Fuente: Google Maps
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Analisis.- como se puede observar el mapa del sector de Calderon la cual es
desde la calle Giovanni Calles hasta la linea azul la cual como se puede observar
por su gran magnitud de su territorio es una gran acojida de clientes ya que por
ser una de las parroquias centralizadas atrae mas a las personas turistas nacionales y

extranjeras y ellos se enfocan a visitar la cultura y el mercado que tines a su alrededor.

4.02.03 Localizacién optima

La localizacion optima de un proyecto es la que contribuye en mayor medida a
que se logre la mayor tasa de rentabilidad sobre el capital criterio privado u obtener el
costo unitario minimo criterio social. (conceptos, 2008)

FIGURA 29
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Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Andlisis.- como se puede observar mas detenidamente para enfocar el local
principal se hatomado como referencia el parque central de Calderén como un lugar

exacto para que lleguen los clientes, para esto tenemos los siguientes puntos:
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Norte.- tomando como punto central al parque esta la vivienda en la calle S/N por el
hecho de que no tiene salida solo llega hasta la puerta de la iglesia.

Sur.- siendo el parque de calderdn un punto central al sur esta la calle José Miguel
Guarderas y para ser mas especificos esta frente almacenes Comandato ya que el local es
de 2 pisos y el color del edificio es celeste.

Este.- siendo el punto central el parque central de Calderon, se encuentra la iglesia de
Puente de Calderdn la cual es muy facil de identificar porque es una iglesia central y
no hay mas camino que la calle José Miguel Guarderas ya que mas al este se encuentra el
colegio Abdon Calderdn.

Oeste.-siendo el punto central el parque central de Calderdn, al oeste tenemos la avenue
Carapungo y frente a ella estas bodegas Angy, cerca de estas bodegas se pretende poner
las instalaciones de la microempresa El Arte en tus Manos la cual se pretende que sea de

100m2.

4.03 INGENIERIA DEL PROYECTO

4.03.01 Definiciobnde By S

Los bienes estan representados en objetos materiales cuya utilidad nos permite
satisfacer una necesidad de un modo directo e indirecto, Los bienes y servicios
representan un término importante en los principios de la economia. Los bienes son
cosas tangibles que pueden consumirse, como por ejemplo la ropa y los alimentos.

(FIGUEROA, 2010).

Analisis.-El producto hacer elaborado es un bien ya sea porque lo podemos
mirar y tocar, el producto es adornos tejidos en hilo las cuales el valor agregada que

Ilega a tener es que en cada producto tendra un adorno aparte ya sea en manteles o en
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adornos de cocina, cada producto tendra un medida especifica y segun ello se designara

los diferentes precios.

Para la produccion de adornos de cocina se tendra en cuenta que el color
base es el besh con un terminado de color café en los bordes finales, luego de ello se

irdn poniendo los adornos finales que Ilamaran la atencion al cliente.

En lo que es produccién de manteles se hara solo de un color pude ser en
blanco o en color besh, se ha elegido estos colores por el simple hecho de que es lo

colores con los cuales se identifican la microempresa.

4.03.02 Distribucién de planta

La decision de distribucidn en planta comprende determinar la ubicacién de los
departamentos, de las estaciones de trabajo, de las maqguinas y de los puntos de
almacenamiento de una instalacion. Su objetivo general es disponer de estos elementos
de manera que se aseguren un flujo continuo de trabajo o un patron especifico de

trafico.
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Esta hace referencia al disefio o disposicién de los productos/servicios en

sectores 0 categorias en los puntos de venta de una empresa. (JOOJA, 2009)

DISTRIBUCION OPTIMA DE LA PLANTA

Tabla 47

PLANTA ALTA:

PLANTA BAJA:

1) Departamento Administrativo
2) Departamento de Produccion
3) Departamento de venta

4) Bafio

5) Area de Produccion
6) Caja (recepcion de dinero)
7) Area de publicidad

Area de presentacion de productos

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Tabla 48

1) GRADOS DE CERCANIA

RAZONES DE CERCANIA

A Absolutamente importante
E  Especialmente importante
| Importante

U No importante

X Deseable

1 = Por peligro.

2 = Cercania del proceso.
3 = Por higiene.

4 = Por contaminacion.

5 = Por ruido.

6 = Por cuestiones administrativas

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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La presentacion de la microempresa se determinado 2 plantas la cual estan divididas

de la siguiente manera:

1.- planta administrativa.- esta conformada por varias areas:

e Departamento administrativo
e Departamento de ventas

e Departamento de produccion
e Sala de juntas

e Barios

Las cuales estan para el mejor funcionamiento de la microempresa y para velar

por el bienestar econémico del mismo y del personal que la constituyen.

2.- planta de produccién y ventas

Este departamento esta constituido de las personas que van a estar en la
produccioén de los tejidos y al mismo tiempo la venta y la publicidad del mismo
producto puesto a que al momento de ingresar las personas al local se van adar
cuenta la calidad de los productos y la buena distribucion del sector del a

segunda planta.

Cuenta también con un area de informacion para los clientes y poder saber sus

sugerencias de los mismos y cuenta con lugares comodos para nuestros clientes.
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4.03.03 Proceso productivo

Un proceso de produccion es un sistema de acciones que se encuentran
interrelacionadas de forma dindmica y que se orientan a la transformacion de ciertos
elementos. (conceptos, 2008)

Proceso productivo

Tabla 49

Inicio o

Fin de actividad

Proceso de alguna actividad

Sub proceso

Datos externos

Decision

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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4.03.04 Maquinaria

Conjunto de maquinas que se usan para un fin determinado, mecanismo que da
un movimiento, componentes fisicos de un ordenador o de una red, en contraposicion

con los programas o elementos I6gicos que los hacen funcionar. (COULTER, 2010)

Tabla 50
Ne° Detalle Cantidad Valor unitario | Valor total
1 Maquinaria
Maquina overlok | 1 800,00 800,00
recta
Total 800,00

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- para la elaboracion de este producto se ha determinado necesario que
solo se necesita la maquina para poner las etiquetas en cada producto lo cual es una
actividad pequefia.

4.3.5 Equipos

Un equipo es un grupo de bienes que se retinen para trabajar en conjunto para

alcanzar una meta en comun para esto, el equipo mantiene una cierta organizacién que

le permita conseguir sus objetivos. (Abc, 2008)

Tabla 51
N° Detalle Cantidad
2 Equipos de computo
2.1 Computadoras 4
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2.2 Impresoras 2
3 Equipos de oficina

3.1 Teléfonos 4
3.2 Caja registradora 1
3.3 Archivadores 4
4 Equipos de seguridad

4.1 Extintores

5 Equipos de mobiliario para tejedoras
5.1 Mesas 2
5.2 Sillas 4
Tota de bienes 22

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Anélisis.- se toma como equipo atodos estos bienes que se ha nombrado en
esta tabla ya que son necesarios, es por esto que también se toma encueta todos los
equipos necesarios ya sean como de computo o de seguridad en caso de una
desgracia mayor, se debe de estar preparado para cualquier situacion dentro de las

instalaciones tanto como productivas y administrativas.
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5.01 Ingresos Operacionales y No Operacionales
En una empresa existen dos tipos de ingresos: operacionales y no operacionales.
Los ingresos operacionales son aquellos ingresos producto de la actividad econémica

principal de la empresa. (CidMartin, 2012)

Tabla 52

CAPACIDAD OPTIMAPRODUCCION

# #
#HO. # PRODUCCION |CLIENTES |CLIENTES
PRODUCTO DIARIAS | TRABAJADORAS |DIARIA AL MES AL ANO
ARTESANALES 8 3 12 240 2880
TOTAL 12 240 2880
CAPACIDAD OPTIMA
MONETARIA
PRODUCCIO VALOR VALOR TOTAL
PRODUCTO |N (Q) PRECIO PVP DIARIA MENSUAL | INGRESOS
TEJIDOS 12 17,00 204,00 4.080,00 48.960,00
TOTAL 204,00 4.080,00 48.960,00

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Se puede observar en la tabla que se va atener una produccion de 12 productos
diarios entre las 3 operarias y cada producto se lo venderd a 17$ y se representa
cuanto serd las ventas tanto como diarias, mensuales, anuales.

Para tener una produccion diaria se debe establecer un horario de trabajo para los
trabajadores, sobre esa imposicion de horarios que estan bajo el establecimiento de la

ley se determind el numero de productos elaborados tanto diarios, mensuales, anuales.
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5.02 COSTOS

5.02.01 COSTOS DIRECTOS

Son los cargos por concepto de material, de mano de obra y de gastos,

correspondientes directamente a la fabricacion o produccion de un articulo determinado

de una serie de articulos o de un proceso de manufactura. (THOMPOMS, 2008)

Tabla 53
MATERIA
PRIMA MENSUAL ANUAL
DESCRIPC TGS'TAX'L%SS VALOR VALOR
DETALLE ION CANTIDAD | UNITARIO TOTAL | VALOR TOTAL

Hilo perle Madeia 90
color besh . 125 1,25 156,25 1.875,00
Hilo perlita de
colores Cono 100 45 1,35 60,75 729,00
Plumén empaque 453.592 15 800 120.00 1.440.00

TOTAL 337,00 4.044,00
MATERIALES DIRECTOS ANUAL

DETALLE DESCRIPCION | CANTIDAD | VALOR UNI | VALOR TOTAL
Croshet Cajas docena 12 1,25 15,00
Agujas Docena 12 1,00 | 12,00
Total 30.35 27,00
MANO DE OBRA DIRECTA
VALOR

CARGO ANUAL
jefe de produccién 5.743,58
trabajador 1 5.392,52
trabajador 2 5.392,52
Total 16.528,62

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Para determinar una capacidad de produccion se debe tener en cuenta en monto a gastar

en cada producto tanto como en materia prima como en mano de obra.
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5.02.02 COSTOS INDIRECTOS

Desembolsos que no pueden identificarse con la produccion de mercancias o servicios
especificos, pero que si constituyen un costo aplicable a la produccion en general se
conocen generalmente como gastos indirectos de manufactura. (THOMPOMS, 2008)

Tabla 54

COSTO INDIRECTO DE FABRICACION

DETALLE VALOR

Etiqueta empaque 180,00
Servicios basicos 3.180,00
Suministro de oficina 59,85
Suministro de limpieza 25,15

Depreciacion de Maquinaria 115,00
Total 3.560,00

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Se determina todo los factores que van incluir en el producto que no cuento en
su mayoria pero forman parte de su elaboracion es asi que se toma en cuenta los

servicios basicos que se le determino para el area de produccion.

5.02.03 GASTOS ADMINISTRATIVOS

Conjunto de erogaciones incurridas en la direccion general de una empresa, en
contraste con los gastos de una funcién mas especifica, como la de fabricacién o la de
ventas; no incluye la deduccidn de los ingresos, aunque por regla general, abarcan los
sueldos y salarios, los materiales y suministros de oficina, la renta y demas servicios

generales de oficina. (conceptos, 2008)
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Tabla 55
GASTO ADMINISTRACION
DETALLE VALOR
Gasto de Implementacion 120,00
Sueldos Salarios 6.062,74
Servicios basicos 1.590,00
Suministro de oficina 119,70
Suministro de limpieza 50,30
depreciacion de muebles y enseres 190,50
depreciacion de equipo oficina 135,50
Depreciacion de equipo computo 899,67
Total 9.168,40

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

en esta tabla se puede mostrar todas las cuentas que forman un capital para
esta a&rea como se puede observar ya tiene incluido lo que es sueldos y salarios de los
empleados, también se tomo encuentra una cuenta que es gastos de implementacion la

cual comprende lo que es gastos de patentes y permisos de funcionamiento.

5.02.04 COSTOS DE VENTAS

Gastos incrementales directamente atribuibles a la venta de un activo en los que la
empresa no habria incurrido de no haber tomado la decision de vender, excluidos los
gastos financieros, los impuestos sobre beneficios y los incurridos por estudios y

analisis previos. (NUNES, 26)
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TABLA 56

GASTOS DE VENTA

DETALLE VALOR

Sueldos Salarios 5.743,58
Servicios basicos 1.590,00
Suministro de oficina 59,85
Suministro de limpieza 25,15

Publicidad

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Comprende todos los gastos incluyendo sueldos y salarios del vendedor y sus

respectivos servicios basicos

5.02.05 COSTOS FINANCIEROS

Es el que se integra por los gastos derivados de allegarse fondos de
financiamiento por lo cual representa las erogaciones destinadas a cubrir en moneda
nacional y extranjera, los intereses, comisiones y gastos que deriven de un titulo de

crédito o contrato respectivo, donde se definen las condiciones especificas y los

610,00

porcentajes pactado se calculan sobre el monto del capital y deben ser cubiertos durante

un cierto periodo de tiempo. (COULTER, 2010)

Tabla 57

COSTOS DE FINANCIAMIENTO

DETALLE

VALOR

interés corto plazo

1.396,15

interés Iarclgo ilazo 490,54

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Se presenta el interés del préstamo adquirido en la Cooperativa de Ahorro y

Crédito Cooprogreso
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5.02.06 COSTOS FIJOS Y VARIABLES

COSTO FIJO: Son aquellos en los que incurre la empresa y que en el corto

plazo o para ciertos niveles de produccion, no dependen del volumen de productos.

COSTO VARIABLE: Costo que incurre la empresa y guarda dependencia

importante con los volumenes de fabricacion.

Tabla 58

CONCEPTO FIJO VARIABLE TOTAL
Costo de Produccion
Costos Directos 20.599,62
Materia Prima 4.044,00
Materiales 27,00
Mano de obra directa 16.528,62
Costos Indirectos 3.560,00
Costos Indirectos de Fabricacion 3.445,00
Depreciaciones 115,00
Costos de Administracion
Gastos de Administracion 4.940,00
Sueldos y Salarios 3.180,00
Utiles de Aseo 50,30
Utiles suministro de Oficina 119,70
Servicios Basicos 1.590,00
Costos de Venta 6.353,58
Publicidad 610,00
Sueldos y Salarios 5.743,58
Costo Financiero 615,35
Financiamiento 615,35
TOTAL 15.468,94 20.599,62 36.068,55

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

5.03 INVERSIONES

En general, invertir es renunciar a unas satisfacciones inmediatas y ciertas a

cambio de una expectativas, es decir, de unas esperanzas y beneficios en el futuro

(COMPANYS, 2010).
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5.03 .01 INVERSIONES FIJAS
Tabla 59

TOTAL -7.109,00

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

5.03.02 ACTIVOS FIJOS

Es aquel activo que no esta destinado para ser comercializado, sino para ser

utilizado, para explotado por la empresa. (GERENCIE, 2010)

Tabla 60

Maquinaria -1.150,00
Muebles y Enseres -1.905,00
Equipos de Oficina -1.355,00
Equipos de Computacion -2.699,00
TOTAL -7.109,00

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Con estos implementos se pretende dar un mejor funcionamiento tanto como

para el producto y el mejor funcionamiento de la misma.

5.03.03 CAPITAL DE TRABAJO

Capital de trabajo lo considera como aquellos recursos que requiere la empresa
para poder operar y lo que comdnmente conocemos activo corriente. (GERENCIE,

2010)

Tabla 61
CAPITAL DE TRABAJO
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Descripcion 1 Mes 2 Mes TOTAL

Arriendo 420,00 420,00 840,00

Sueldos Personal 2.361,24 2.361,24 4.722,49

Servicios Basicos 110,00 110,00 220,00

Materiales Directos 27,00 27,00

Materia Prima Directa 337,00 337,00 674,00

Suministro de Limpieza 100,60 100,60

Suministro de Oficina 239,40 239,40

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Comprende todas los recursos necesarios que deben estar disponibles para la

produccion diaria y el normal funcionamiento del proyecto.
Cabe recalcar que se tienes un préstamo que esta por pagar.

5.03.04 FUENTES DE FINANCIEAMIENTO Y USOS DE FONDOS

Permite definir cual es la estructura financiera de la organizacion y determinar
como se financia la empresa, con el fin de realizar los correctivos que permitan lograr el

principio de conformidad financiera. (PAYA, 2009)

Tabla 62
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FUENTES DE FINANCIAMIENTO Y USOS

CAPITAL PROPIO 2.786,50
CREDITO 11.145,99
TOTAL 13.932,49

FUENTES FINANCIERAS

CREDITO | CAPITAL

Maquinaria y Equipo 1.150,00 1.150,00
Equipo de Oficina 1.355,00 1.355,00
Equipo de Computacion 2.699,00 2.699,00
Muebles y Enseres 1.905,00 1.905,00

Sueldos y salarios 4.722,49 4.722,49
Suministro de Oficina 239,40 239,40
Suministro de Limpieza 100,60 100,60
Servicios basicos 220,00 220,00
Arriendo local 840,00 840,00

Materia prima Directa 674,00 674,00
Materiales directos 27,00 27,00

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

En el cuadro de inversiones se puede observar que para iniciar con el
proyecto se tiene 2 tipo s de inversiones, financiada y propia siendo un aporte del 80%

de capital financiado y el 20% de capital propio.

Tabla 63

ESTRUCTURA DE LA INVERSION

Crédito 80% |11.145,99
Capital Propio 20% |2.786,50
TOTAL 100% |13.932,49

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
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FIGURA 30

FUENTES DE FINANCIAMIENTO

FINANCIADO
80%

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

m PROPIO
= FINANCIADO

5.03.05 AMORTIZACIONES DE FINANCIAMIENTO

La tabla detalla pagos mes por mes, pago por pago, cémo se ira reduciendo o

repagando la deuda contraida hasta el dia del cierre de tu transaccion hipotecaria,

contiene los plazos mensuales contratados segln la manera requerida, sabra cuanto ha

pagado del principal y cudl es el balance del mismo cada mes.

Tabla 64
TABLA DE AMORTIZACION
Inversion 100% 13.932,49
Cap. Propio 20% 2.786,50 interés afio 1 1.396,15
Financiamiento
: 80% 11.145,99 interés afno 2 490,54
Plazo 24 1.886,69
Interés 16,25%
Pagos MENSUAL
Numero Cuotas |Amortizacion |Interés Valor total | Saldo Insoluto
0 11.145,99
1 464,42 150,94 615,35 10.681,58
2 464,42 144,65 609,06 10.217,16
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3 464,42 138,36 602,77 9.752,74
4 464,42 132,07 596,48 9.288,33
5 464,42 125,78 590,20 8.823,91
6 464,42 119,49 583,91 8.359,49
7 464,42 113,20 577,62 7.895,08
8 464,42 106,91 571,33 7.430,66
9 464,42 100,62 565,04 6.966,24
10 464,42 94,33 558,75 6.501,83
11 464,42 88,05 552,46 6.037,41
12 464,42 81,76 546,17 5.573,00
13 464,42 75,47 539,88 5.108,58
14 464,42 69,18 533,60 4.644,16
15 464,42 62,89 527,31 4.179,75
16 464,42 56,60 521,02 3.715,33
17 464,42 50,31 514,73 3.250,91
18 464,42 44,02 508,44 2.786,50
19 464,42 37,73 502,15 2.322,08
20 464,42 31,44 495,86 1.857,67
21 464,42 25,16 489,57 1.393,25
22 464,42 18,87 483,28 928,83
23 464,42 12,58 476,99 464,42
24 464,42 6,29 470,71 -0,00
TOTAL 11.145,99 1.886,69 13.032,68 128.178,90

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Para accede r al crédito se tomd en cuenta a la Cooperativa de Ahorroy
Crédito Cooprogreso la presentacion de la amortizacion es francesa y determina el

tiempo en que se puede terminar de pagar el crédito.
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5.03.06 DEPRECIACIONES

Consiste en reconocer de una manera racional y ordenada el valor de los bienes a lo
largo de su vida util estimada con anterioridad con el fin de obtener los recursos
necesarios para la reposicion de los bienes, de manera gque se conserve la capacidad

operativa o productiva del ente publico. (NET, 2009)

Tabla 65

CUADRO DE DEPRECIACIONES

Vida
Descripcion | Ano0 | Util | Afo1 Afo 2 Ano 3 Ano 4 Ano 5
Muebles y
Enseres 1.905,00| 10 190,50 190,50 190,50 190,50 190,50
Maquinaria | 1.150,00| 10 115,00 115,00/ 115,00 115,00 115,00
Equipos de
Oficina 1.355,00| 10 135,50 135,50 13550| 135,50 135,50
Equipos de

Comiutacién 2.699,00| 3 899,67| 899,67 899,67 899,67| 899,67

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

Se hace el respectivo calculo sobre las cuentas mostradas en la tabla, es una
depreciacidén que esta proyectada a 5 afios como tiempo minimo (se aplicé método de

linea recta).
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5.03.07 ESTADO DE SITUACION INICIAL

Es un informe financiero o estado contable que refleja la situacion del

patrimonio de una empresa en un momento determinado. (CidMartin, 2012)

Tabla 66
ACTIVO
DISPONIBLE 6.823,49
Efectivo 6.823,49
FIJO 7.109,00
Equipos de computacién 2.699,00
Muebles y Enseres 1.905,00
Equipo de Oficina 1.355,00
Maquinaria 1.150,00
TOTAL ACTIVOS 13.932,49
PASIVO
Crédito por pagar 11.145,99
TOTAL PASIVO 11.145,99
PATRIMONIO 2.786,50
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO ) 13.932,49

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
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5.03.08 ESTADO DE RESULTADOS PROYECTADOS (A 5 ANOS)
Es uno de los estados financieros basico, el cual muestra la utilidad 0 pérdida obtenida
en un periodo determinado por actividades ordinarias y extraordinarias. (CidMartin,
2012)
Tabla 67
ESTADO DE RESULTADOS PROFORMADO
PIB
MANUFACT
Descripcion Afio Ano Afio Afio Afio URA 3,7%
2014 2015 2016 2017 2018 INFLACION 4,16%
48.960,0 | 50.771,5| 52.650,0
VENTAS 0 2 7| 5459812 56.618,25
24.132,6 | 25.0255 | 25.951,4
(-) | Costo de Venta 2 2 7| 26.911,67 27.907,41
24.827,3 | 25.746,0 | 26.698,6
(=) | Utilidad Bruta en Ventas 8 0 0| 27.686,45 28.710,84
(-) | Gastos Operacionales
Gastos Administrativos 9.168,40 | 9.549,81 | 9.947,08 | 10.360,88 10.791,89
Gastos de Ventas 8.028,58 | 8.362,57 | 8.710,46 9.072,81 9.450,24
Gastos Financieras 1.396,15 | 490,54
(=) | Utilidad Operacional 6.234,24 | 7.343,07 | 8.041,06 8.252,76 8.468,71
(+) | Otros Ingresos 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
(-) | Otros Egresos 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
(=) | Utilidad Antes de I.R. 6.234,24 | 7.343,07 | 8.041,06 8.252,76 8.468,71
(-) | IMPUESTO A LA RENTA 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
(=) | Utilidad Neta 6.234,24 | 7.343,07 | 8.041,06 8.252,76 8.468,71
EXCEDENTE
(=) | OPERACIONAL 6.234,24 | 7.343,07 | 8.041,06 8.252,76 8.468,71

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer

Cabe recalcar que no se paga impuesto hala renta por no llegar a lo establecido

segun las leyes de impuestas y no llega al excedente operacional.
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5.03.09 FLUJO NETO DE CAJA
Es un informe financiero que presenta un detalle de los flujos de ingresos y
egresos de dinero que tiene una empresa en un periodo dado. (NET, 2009)
Tabla 68
DETALLE anps
0 1 2 3 4 5
FUENTES 13.932,49 | 7.574,91 | 8.683,74 | 9.381,73 | 9.593,42 | 9.809,38
Aporte propio 2.786,50 = = = = =
Préstamos 11.145,99 - - - - -
Utilidad neta 6.234,24 | 7.343,07 | 8.041,06 | 8.252,76 8.468,71
Depreciacién -| 1.340,67 | 1.340,67 | 1.340,67 | 1.340,67 1.340,67
Valor residual - - - -
Capital de
trabajo z - - - -
USosS 13.932,49 | 6.969,15 | 6.063,54 - 2.699,00 -
Inversidn fija 7.109,00 - - 2.699,00 -
Inversion
diferida - - - - -
Capital de
trabajo 6.823,49 - - - -
Amortizacion 6.969,15 6.063,54 - -
FLUJO ACTUAL -| 60576 | 2.620,21 | 9.381,73 | 6.894,42 | 9.809,38
FLUJO
ACUMULADO -| 60576 | 3.22597 | 12.607,70 | 19.502,12 | 29.311,50

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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5.04 EVALUACION

5.04.01 TASA DE DESCUENTO

Es un monto de dinero que normalmente corresponde a un porcentaje de la

operacion de dinero que se esté realizando.

Tabla 69

i = inflacién

f = costo de oportunidad

Inflacion = 4,16% INFLACION

Costo de Oportunidad

= 25,00% poliza

TMAR = 0,0416 + 0,25 + (00416 x 0,25)
TMAR = 0,2916 + 0,0104

TMAR = 0,302
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5.04.02VANY TIR

Es un método de evaluacion de proyectos de inversion que consiste en
determina el valor presente de los flujos de fondos del negocio Dos parametros muy
usados a la hora de calcular la viabilidad de un proyecto son el VAN (Valor Actual
Neto) y el TIR (Tasa Interna de Retorno). Ambos conceptos se basan en lo mismo, y es
la estimacion de los flujos de caja que tenga la empresa (simplificando, ingresos menos

gastos netos).

Tabla 70
Descripcién Afo 0 Ao 1 Afo 2 Ano 3 Ano 4 Aio 5
Inversion Total -13.932,49
Excedente
Operacional 6.234,24 7.343,07 8.041,06 8.252,76 8.468,71
FLUJOS DE
EFECTIVO -13.932,49 6.234,24 7.343,07 8.041,06 8.252,76 8.468,71
VAN = -P + FNE1 + FNE2 + FNE3 + FNE4 + FNES
(1+i)7 (1+i)2 (1+i)3 (1+i)"4 (1+i)75
VAN = 13.932,49 + 6.234,24 + 7.343,07 + 8.041,06 + 8.252,76 + 8.468,71
1,302 1,695204 2,20715561 2,8737166 3,741579
VAN = 13.932,49 + 4.788,21 + 4.331,68 + 3.643,18 + 2.871,81 + 2.263,41
VAN = -13.932,49 + 17.898,27
VAN = $3.965,78 0]
TIR = 43,65% TD |

VAN = 13.932,49 + 6.234,24 + 7.343,07 + 8.041,06 + 8.252,76 + 8.468,71
1,4365482 2,06367061 2,96456222 4,2587364 6,1178799

VAN = 13.932,49 + 4.339,74 + 3.55826 + 2.712,39 + 1937,84 + 1.384,26

VAN = -13.932,49 + 13.932,49
VAN = 0,00

Elaborado por: Betty Cuasquer
Fuente: Betty Cuasquer
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5.04.03 PRI
Es uno de los métodos que en el corto plazo puede tener el favoritismo de
algunas personas a la hora de evaluar sus proyectos de inversion.
Tabla 71
PERIODO DE RECUPERACION DE LA INVERSION
Periodo FNE Acumulado ACUMULADO DIFERENCIA
0 -13.932,49 -13.932,49
1 6.314,24 6.314,24 13.740,65 191,84
2 7.426,40 7.426,40
3 6.437,16
4 4.892,97
5 3.281,80 3.281,80
ANO MES DIAS
1
2
2 ANOS Y1

PERIODO DE RECUPERACION:

DIA

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

5.04.03R.B.C
Concepto.- La relacion costo beneficio toma los ingresos y egresos presentes netos del

estado de resultado, para determinar cuales son los beneficios por cada peso que se

sacrifica en el proyecto.

FOMENTAR EL DESARROLLO ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA CREACION DE UNA
MICROEMPRESA DEDICADA HA LA ELABORACION y COMERCIALIZACION DE TEJIDOS DIRECTAMENTE PARA EL HOGAR
ELABORADOS EN EL MATERIAL HILO (PERLE) EL SECTOR NORTE DEL DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO




102
Tabla 72
RELACION COSTO BENEFICIO
TMAR = 30,20%
Descripcion ANO1 ANO2 ANO3 | ANO4 ANOS
INGRESOS 48960000 5077152 5265007 5459812] 5661825
B96000] 5077152 5265007  5459812] 5661825
1,3020000 1,6952040 | 22071556 |  2,8737166 3,14157190
INGRESOS ACTUALES 371.603,69 29950,09| 23854,26|  18.999,13 15.132,18
Descripcion ANO1 ANO2 ANO3 | ANO4 ANOS
C0STOS Y GASTOS 1329600 4293791 4460901  4634536] 4814954
4132960 | 4293791 | 4460901 | 4634536 |  48.149,54
13020000  16952040| 2,2071556| 28737166| 37415790
COSTOSTOTALES 3L74317 2532905 20211,08| 1612733 12.868,77
RELACION COSTO BENEFICIO ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO5
VALOR ACTUAL DE INGRESOS 31.603,69 2995009 23854,26]  18.999,13 15.132,18
VALORACTUALDE COSTOSY GASTOS |~ 31.74317|  25.32905| 2021108 1642733| 1286877
1,18 1,18 1,18 1,18 1,18

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer
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5.04.04 PUNTO DE EQUILIBRIO

Tabla 73
P.E. = CF
p - Cwu

Costos Fijos: Valor

Gastos Administrativos 9.168,40
Gastos de Ventas 610,00
Gastos Financieros 1.396,15
OTAL COSTOS FIJOS 11.174,55
Costo Variable unitario 7,14
Precio 17,00

PE = 11.174,55
18,00 - 7,14
PE = 11.174,55 = 1.029,27 |u
10,86
DEMOSTRACION
VENTAS 18.526,94

(-) Costo Variable 7.352,38
(=) Margen Contribucion 11.174,55
(-) Costo Fijos 11.174,55
(=) Utilidad Operacional -
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FIGURA 31

GRAFICO DEL PUNTO DE EQUILIBRIO

Costo
Precio

19.272,86

11.174,55

X

1.133,70
Cantidad

Elaborado por: Betty Cuasquer

Fuente: Betty Cuasquer

5.05 INDICADORES
5.05.01ROE (Rentabilidad sobre Patrimonio)

Este ratio es utilizado como una medida de la rentabilidad de una compafiia y

permite hacer comparaciones estaticas de distintas compafiias dentro de un mismo

sector.
R.O.E = Utilidad Neta
Patrimonio
R.O.E = 6.234,24
2.786,50
R.O.E = 2,24
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Rentabilidad sobre la inversion realizada por el capital propio

5.05.02 R.E (Raz6n de Endeudamiento).-

RAZON DE

ENDEUDAMIENTO

R.E |PASIVO

ACTIVO

R.E | 11.145,99

13.932,49

R.E |80%

El activo esta financiado con el 80 % del crédito de una entidad financiera del sector.

5.05.03 Margen Neto

MARGEN NETO

UTILIDAD NETA
VENTAS

6.234,24

48.960,00
13%

Dependiendo de la utilidad que se logrd a obtener en el primer afio segun el

porcentaje del 13% que representa la utilidad neta sobre las ventas
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5.05.04 Rendimiento de la inversion.-

RENDIMIENTO DE LA INVERSION

UTILIDAD NETA

ACTIVO

6.234,24

13.932,49

45%

Rentabilidad obtenida por los activos de la empresa

5.05.05 Apalancamiento Financiero

APALANCAMIENTO

FINANCIERO

PATRIMONIO

ACTIVO

2.786,50

13.932,49

20%

El activo esta financiado con el 20% de aporte propio

5.05.06 Cobertura
COBERTURA
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UTILIDADA OPERACIONAL

PRESTAMO POR PAGAR ANO 1

6.234,24

6.969,15

0,89

Por cada ddlar de deuda la empresa tiene 0,91 para cubrirla en el afio 1

COBERTURA

UTILIDADA OPERACIONAL

PRESTAMO POR PAGAR ANO 2

7.343,07

6.063,54

1,21

Por cada ddlar de deuda la empresa tiene 1,21 para cubrirla en el afio 2
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IMPACTOS

El impacto de un proyecto es la magnitud cuantitativa del cambio en la poblacion, como

resultado de la entrega de productos (bienes o servicios).

6.01 IMPACTO AMBIENTAL

Para el proyecto el impacto ambiental tienen una gran trascendencia ya que
como se puede conocer que cada proyecto tiene un cierto porcentaje tanto en aspectos
positivos y negativos de contaminacion para el medio ambiente ya sea por muy poca la

muestra pero se llega a dafar los alrededores.

Como es de gran conocimiento que el proyecto se lo realizara en el centro del
sector de Calderdn para lo cual al momento de elaborar los productos se produce
ciertos desperdicios de hilo lo cual no es de mayor dafio, pero se llega afectar en cierto

punto.

6.02 IMPACTO ECONOMICO

El proyecto al conocer que tiene una gran aceptacion del producto y demuestra
una gran utilidad la cual es de mucho beneficio para las personas que patrocinan este
proyecto, valga conocer que también llega hacer una gran fuente de ingresos ya que al
ser un negocio nuevo llega hacer una fuente de empleo para el sector norte del Distrito

Metropolitano de Quito.

Los precios ofrecidos al pablico se han tomado en cuenta bajo el analisis de las

encuetas elaborados y por la gran aceptacion del publico en general para lo cual se
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puede decir que los precios son de accesibilidad del pablico y que ayuda al mejor

crecimiento econémico del pais.

6.03 IMPACTO PRODUCTIVO

El proyecto busca fomentar la actividad productiva y el desarrollo nacional y e
s de gran relevancia en nuestro medio ya que se busca fomentar la camparfia que
siempre se vive teniendo en nuestro pais “ consume siempre lo nuestro” se trata de
que tanto uno como consumidor se llegue adquirir las materias realizadas en nuestro
paisy que las personas siempre lleguen a comprar los productos elaborados en la

microempresa para poder seguir apoyando en el crecimiento econémico del pais.

6.04 IMPACTO SOCIAL

Para el proyecto el impacto social es de gran importancia dado el caso de que
como los productos ofrecidos son elaborados artesanalmente, se quiere llegar a
concientizar en las personas al consumo de los productos elaborados en Ecuador
ademas de eso se busca que las personas vuelva apreciar todas las artesanias elaboradas

por gran obreros.
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7.01 CONCLUCIONES
Cabe sefialar que los objetivos propuestos en este tema se cumplieron en su totalidad y
todas las interrogantes planteadas en la formulacién del problema las cuales fueron

respondidos durante la investigacion.

En el estudio de mercado realizado, se demuestra que existe una demanda muy
favorable por cubrir con los productos elaborados en Croshet pro la aceptacion que se

logra tener en el mercado.

Se puede constatar que las mayor parte de las personas tiene una gran preferencia
por los adornos tejidos en hilo para la cocina siendo asi una gran fuente de apoyo

para poder hacer el estudio de implementacion del proyecto.

En la actualidad no existen talleres ni almacenes que se dediquen exclusivamente a la
produccion y comercializacion de tejidos manufacturados a Croshet, lo que se puede
decir que existen almacenes que realizan este tipo de productos pero industrializados
y sus ventas no pueden ser por cantidades menores, por lo que s e puede deducir que

no existe gran oferta de tejidos manufacturados en el mercado.

La ubicacién geogréafica del negocio cuenta con las condiciones necesarias para su
funcionamiento ya que se situara en el centro del Calderdn lugar por donde frecuenta
la mayor parte de personasyes de gran atraccion para turistas tanto como

nacionales y extranjeros.

El estudio técnico nos ayudd a determinar ciertos factores entre ellos los humanos asi

mismo como los técnicos, fundamentales para el funcionamiento del proyecto, se
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buscd los factores mas riesgosos que pueden existir tanto para los administrativos y

operarios.

Finalmente se puede comprobar que el proyecto busca la mejor rentabilidad en el
mercado artesanal dejando una utilidad 6314,24 $ en el primer afio de produccion y
comercializacion de los tejidos cabe recalcar que no se tiene que declarar a la renta

por no cumplir con el excedente operacional.

7.02 RECOMENDACIONES

Que el negocio se convierta en una empresa cumpliendo todos los valores que
se han ido cultivando en el periodo que se constituya la microempresa para asi lograr
un buen margen de rentabilidad econémica y ser reconocida en los mercados

nacionales.

En base a los buenos resultados de rentabilidad del negocio durante el periodo
afio de funcionamiento se debe seguir implementando mas maquinaria y materia
prima para seguir mejorando los niveles de rentabilidad en lo econémico y ayudar en

el ambito social implementando nuevas plazas de trabajo en el sector.

Se debera mejorar la planta productiva segun lo que la matriz productiva

del Ecuador vaya incrementando en las nuevas aprobaciones de leyes.
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Comparecen, ante el sefior Inspector del Trabajo, por una parte la empresa .............. ,a
través de su representante legal, Cuasquer Cotacachi Betty Maribel en su calidad de
EMPLEADOR y por otra parte el sefior(a)............... portador de la cédula de
ciudadania................ su calidad de TRABAJADOR. Los comparecientes son
ecuatorianos, domiciliados en la ciudad de Quito y capaces para

Contratar, quienes libre y voluntariamente convienen en celebrar un contrato de trabajo
a PLAZO FIO con sujecion a las declaraciones y estipulaciones contenidas en las
siguientes clausulas:

El EMPLEADOR y TRABAJADOR en adelante se las denominara conjuntamente
como “Partes” e individualmente como “Parte”.

PRIMERA. OBJETO DEL CONTRATO:

El EMPLEADOR para el cumplimiento de sus actividades y desarrollo de las tareas
propias de su actividad necesita contratar los servicios laborales de vendedor, revisados
los antecedentes del sefior(@) .................. éste(a) declara tener los conocimientos
necesarios para el desempefio del cargo indicado, por lo que en base a las
consideraciones anteriores y por lo expresado en los numerales siguientes, el
EMPLEADOR y el TRABAJADOR (a) proceden a celebrar el presente Contrato de
Trabajo.

SEGUNDA.- JORNADA ORDINARIA'Y HORAS EXTRAORDINARIAS.-

El TRABAJADOR (a) se obliga y acepta, por su parte, a laborar ocho horas diarias por
jornadas de trabajo, las maximas diarias y semanal desde las 9h00 am hasta las17H00
en conformidad con la Ley, en los horarios establecidos por el EMPLEADOR de
acuerdo a sus necesidades y actividades. Asi mismo, las Partes podrén convenir que, el
TRABAJADOR labore tiempo extraordinario y suplementario cuando las circunstancias
lo ameriten y tan solo por orden escrita del EMPLEADOR. Mediante el acuerdo al Art.
47 del Cédigo de Trabajo los horarios seran: De lunes a viernes de 08:00 a 17:00, con
una hora de almuerzo, y de ser el caso citar el Art.49 del mismo cuerpo legal
correspondiente a la jornada nocturna.

TERCERA.- REMUNERACION.-

El EMPLEADOR pagara al TRABAJADOR (a) por la prestacion de sus servicios la
remuneracion convenida de mutuo acuerdo en la suma de trecientos diez y ocho
DOLARES DE LOS ESTADOS UNIDOS DE AMERICA (USD$ 318,00).

El EMPLEADOR reconocera también al TRABAJADOR las obligaciones sociales y
los demas beneficios establecidos en la legislacion ecuatoriana.
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CUARTA.- DURACION DEL CONTRATO:

El presente contrato tendrd una duracion de 1 afio poniendo en cuenta que se tomara el
articulo 15 del codigo de trabajo se estipulara un periodo de prueba de hasta 90 dias
conforme lo establecido.

Este contrato podré terminar por las causales establecidas en el Art. 169 del Codigo de
Trabajo en cuanto sean aplicables para este tipo de contrato.

QUINTA.- LUGAR DE TRABAJO.-

El TRABAJADOR (a) desempefiaréa las funciones para las cuales ha sido contratado en
las instalaciones ubicadas en Avenida Amazonas Y Jorge Washington lote 6, en la
ciudad de Quito, provincia de Pichincha, para el cumplimiento cabal de las funciones a
él encomendadas.

SEXTA.- Obligaciones de los TRABAJADORES Y EMPLEADORES:

En lo que respecta a las obligaciones, derecho y prohibiciones del empleador y
trabajador, estos se sujetan estrictamente a lo dispuesto en el Codigo de Trabajo en su
Capitulo 1V de las obligaciones del empleador y del trabajador, a méas de las estipuladas
en este contrato. Se consideran como faltas graves del trabajador, y por tanto suficientes
para dar por terminadas la relacion laboral.

SEPTIMA. LEGISLACION APLICABLE

En todo lo no previsto en este Contrato, cuyas modalidades especiales las reconocen y
aceptan las partes, éstas se sujetan al Cddigo del Trabajo.

OCTAVA.- JURISDICCION Y COMPETENCIA.-

En caso de suscitarse discrepancias en la interpretacion, cumplimiento y ejecucién del
presente Contrato y cuando no fuere posible llegar a un acuerdo amistoso entre las
Partes, estas se someteran a los jueces competentes del lugar en que este contrato ha
sido celebrado, asi como al procedimiento oral determinados por la Ley.

NOVENA.- SUSCRIPCION.-

Las partes se ratifican en todas y cada una de las clausulas precedentes y para
constancia y plena validez de lo estipulado firman este contrato en original y dos
ejemplares de igual tenor y valor, en la ciudad de Quito el dia 02 del mes de septiembre
del afio 2013

EL EMPLEADORA EL TRABAJADOR (a)
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Acta de Constitucion
Microempresa El Arte en Tus Manos
OTORGA: CUASQUER COTACACHI BETTY
CUANTIA: US $ 14000,00
DI: 3 COPIAS

En la ciudad De San Francisco de Quito Distrito Metropolitano, capital de la Republica del
Ecuador, el dia de hoy quince de julio del dos mil doce (2012.07.15), ante mi DRA. ROXANA
BALBOA NAVAS, Notaria Trigésima Sexta del Canton Quito, comparecen la seforita:
CUASQUER COTACACHI BETTY MARIBEL todas por sus propios derechos; a quienes de
conocer doy fe en virtud de haberme presentado sus cédulas de ciudadania y certificados de
votacion, cuyas fotocopias debidamente certificadas por mi, agrego a esta escritura.

“SENOR NOTARIO.- En el registro de escrituras pablicas a su cargo, sirvase incorporar la
presente CONSTITUCION DE COMPANIA LIMITADA, al tenor de las siguientes Articulos:

ARTICULO PRIMERO.- COMPARECIENTES.- Concurren al otorgamiento de esta escritura
publica de constitucién de la Compafiia Limitada, la sefiorita CUASQUER COTACACHI
BETTY MARIBEL

ARTICULO SEGUNDO.- DENOMINACION.- La compaiiia se denominara: ..................
la misma que se regira por la Ley de Compafiias a los presentes Estatutos y demas leyes
ecuatorianas.,

ARTICULO TERCERO.- DOMICILIO Y PLAZO DE DURACION.-La Compafiia tendré
como domicilio principal la ciudad de Quito, Provincia de Pichincha pudiendo establecer
sucursales dentro o fuera del pais; y tendrd un plazo de duracion de quince afios, desde el
momento que la escritura de constitucion sea inscrita en el Registro Mercantil del canton Quito,
pudiendo ser disuelta o prorrogada de conformidad con lo establecido en el Reglamento de
Junta de Socios

ARTICULO CUARTO. - OBJETO SOCIAL DE LA COMPANIA.- es una compafiia que se
dedica a la elaboracion de embutidos de camarén.

ARTICULO QUINTO. - El capital social de la compafiia es de CUATRO MIL
OCHOCIENTOS DOLARES AMERICANOS (US ......... ): participaciones de un ddlar cada
una.

ARTICULO SEXTO.- CERTIFICADOS DE APORTACION. - La compafiia otorgara a cada
socio un certificado de aportacion en la que constara, necesariamente, su caracter de no
negociable y el nimero de las participaciones que por su aporte le corresponda.

ARTICULO SEPTIMO.- CESION DE PARTICIPACIONES. — Las participaciones que tiene el
socio en la compafiia es transferible por acto entre vivos, en beneficio de otro u otros socios de
la compafiia o de terceros, Unicamente con el consentimiento unanime del capital social.-
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ARTICULO OCTAVO. — AUMENTO O DISMINUCION DEL CAPITAL SOCIAL. — Cuando
se acordare aumentar el capital social de la compafiia, por cualquiera de las modalidades
permitidas por la Ley, los socios tendran derecho de preferencia para suscribir dicho aumento,
en proporcion a sus aportes.

ARTICULO NOVENO. DERECHOS, OBLIGACIONES Y RESPONSABILIDADES DE LOS
SOCIOS. — Los socios tendrén derecho, obligaciones y responsabilidades por la Ley para esta
clase de compafias, de conformidad con lo determinado en los articulos ciento catorce, ciento
quince de la Ley de Compafiias.

ARTICULO DECIMO. — GOBIERNO Y ADMINISTRACION. - La compafija estara
Gobernada por la Junta General de Socios y Administrada por el Presidente y el Gerente.

ARTICULO DECIMO PRIMERO. — JUNTA GENERAL. — La Junta General, constituida por
los socios legalmente convocados y reunidos, es el 6rgano supremo de la compafiia y tiene
poderes para resolver todos los asuntos relativos a los negocios sociales y tomar cualquier
decisién que juzgue conveniente para la mejor marcha de la compafiia. — Sus Atribuciones
especificas son las siguientes:

DECIMA SEGUNDO.- CONVOCATORIAS.- Las convocatorias para Asamblea General
podran hacerse por el Presidente o el Gerente, actuando conjuntamente o por separado. Las
convocatorias podran hacerse por comunicacion, escrita dirigida a cada uno de los socios o por
la prensa, por un aviso en uno de los diarios de mayor circulacién de la ciudad de Quito

DECIMA TERCERA.- QUORUM PARA LA ASAMBLEA GENERAL DE SOCIOS.- Para
gue una decision de la Asamblea General sea obligatoria, se requerira el voto afirmativo de un
nUmero de socios que represente por lo menos el cincuenta y uno por ciento del capital social de
la compafiia concurrente a la Asamblea General

DECIMA CUARTA.- AUTORIDADES DE LA ASAMBLEA.- ACTAS.- Las Asambleas seran
presididas por el Presidente de la compafiia y actuard como secretario el Gerente.

DECIMA QUINTA.-DEL PRESIDENTE.- EI presidente ejercera las funciones y
responsabilidades que se sefialan en los Estatutos o que le confiera la Asamblea General de
Socios;

DECIMA SEXTA.- DEL GERENTE.- EL Gerente, quien durard cinco afios en su cargo,
ejercera la administracion y representacion legal, judicial y extrajudicial de la compaifiia;

DECIMA SEPTIMA.- DISOLUCION Y LIQUIDACION DE LA COMPANIA.- Ademas de
los estipulado en otras clausulas de esta escritura publica y lo establecido en el Codigo Civil
Ecuatoriano, la Compafiia se disolvera sea por el vencimiento de su plazo o por resolucién
adoptada por unanimidad de una Asamblea General de Socios.

DECIMA OCTAVA.- INTEGRACION Y PAGO DEL CAPITAL SOCIAL.- El cuadro de
integracion y pago de capital queda como a continuacion se detalla;

DECIMA NOVENA.- Se autoriza al sefior doctor Fabidn Salvador Ruiz, para que efectué o
realice todos los tramites tendientes al perfeccionamiento de la constitucion de esta compafiia.

FOMENTAR EL DESARROLLO ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA CREACION DE UNA
MICROEMPRESA DEDICADA HA LA ELABORACION y COMERCIALIZACION DE TEJIDOS DIRECTAMENTE PARA EL HOGAR
ELABORADOS EN EL MATERIAL HILO (PERLE) EL SECTOR NORTE DEL DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO



INSTITUTO TECNOLODGIC

CORDILLERA?™ 119

MUNICIPIO DEL DISTRITO METROPOLITANO DE QuITo
— Dlrecs:lén Metropolitana Flnancma

= Neogz 1 045536

~Tﬂuto do Crédlto
PATENTE MUNICIPAL O COMERCIANT
Titulo de Credito: 20112246801 Facha de Emision:, - 2010713
Aflo Tributackén: D13 Fecha de Page:.~ 28/07/13

Informacion Personal

Codula ' RUC: 10401680822
Contrivuyerte" MicroEmpresa El Arte En tus Manos

Clave Catastrs; 1040501001 Registro: 0224680
Dirsccsén: calderdn : Let Casa:
Barro! Parroquia; Placa: 00000
!!! !ATA.STRO 14 07 2008
BASE IMPONIBLE 400,00 zyonle - =
CPTAL.CONTABLE 400,00

ACT. COMERCIO EXTERIOR IMPORTACIONES Y O EXPORTACIONES

DERECHO D PATENTEA §  10.00
TASA DE PRESTACION $ 1.00
CUERPO DE BOMBEROS §  1.00
SERVICIO ADMINISTRA $  1.00

CONTRISUYENTE

Forma de Pago EFE
. i Oncuouo ° , 0.00
Caeo: RICARDO IAN Institucion: Robaja de Ley
Verta: 1 ¢ i
f "R riaguirre Agencia: NORTE EUGENIO ESPEJO  Sublota: 13.00
rans. Municipal ii7342 Trans. Banco; Totat: 13.00
EFE 0.00

—

/fw.._,,
,ll ~ //’/‘;':\ 5 : ,;:—\5 n ’{/"“\
~ L~ A
s “"-332' A S

FOMENTAR EL DESARROLLO ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA CREACION DE UNA
MICROEMPRESA DEDICADA HA LA ELABORACION y COMERCIALIZACION DE TEJIDOS DIRECTAMENTE PARA EL HOGAR
ELABORADOS EN EL MATERIAL HILO (PERLE) EL SECTOR NORTE DEL DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO



INSTITUTO TECNOLODGI]CIZ

"CORDILLERA"™ 120

CUERPO DE BOMBEROS
ﬂ _ DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO, 551436

RUC 1768037950001 'W
IGIONAMIENTO

oo o e 'ﬁ‘fcrr'ﬂ‘w' L -.rrmu,-.4 S 4 e
o 03 C‘QIITR‘C e U e e p e g 1T 0L )
W__ElArteenTusManos

REPRESENTANTE LEGAL cunsousn COTACACHI BETTY

awrier TN N YIEE A3 R — —l -

DRECCION | Celderén | |

U s

ACTMOAD L Produccxon vy Comercializacién dg tejido heco en hilo perle

EW&M&MMM&MmMahMWyMﬂM
o0 focha 22-07'2013 " realizada por el inspector VYTUASTEOUIANGEL Consderando
5, |
ummmmmymwmmmvo&m
Pemsooerunclommsmomwm 3072013

‘ tmoom

\"

o :

GESTION DE RIESGOS CB-OMQ :

FOMENTAR EL DESARROLLO ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA CREACION DE UNA
MICROEMPRESA DEDICADA HA LA ELABORACION y COMERCIALIZACION DE TEJIDOS DIRECTAMENTE PARA EL HOGAR
ELABORADOS EN EL MATERIAL HILO (PERLE) EL SECTOR NORTE DEL DISTRITO METROPOLITANO DE QUITO



INSTITUTO TECNOLOGICIIZ

"CORDILLERA 121

1.05 PERMISO DE SALUD

MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
DIRECCION PROVINCIAL DE SALUD DE PICHINCHA

VIGILANCIA SANITARIA PROVINCIAL

PERMISO DE FUNCIONAMIENTO N* __ 234191
ANO e

Codigo del extablecimmicnto 47313
Nombee o rarin secial 4ol extabdecimuate. Microempresa El Arte en Tus Manos

Nombre del propictario o representaste begal CUASQUER COTACACHI BETTY
N RUC def establecimbents 0501633861007 N* C.C. del propletarto oc extablecimicnte: . 0R01633864

bk aciéa del extableciosicnto QU'T_?_ E Cnldefén LARONDA
Tipe dcl cvtadlecimicats ’ ' J/}t é/\/{
Categoria PRODUCCION
‘it en)  RRODUCCION Y. COMERCIALIZACION DE ADORNOS TEJIDOS EN HILO
Orden de page N* 17104723709 Vakoe $1046
¥echa de Bapedicida — Fecha é¢ Vescismento: 31/ 12

/yﬂw / DN ~ g

e b

DRSORGECUEWA AYALA (et R BEORARBITAEPMD ED MPHP

Nots Lo (cndmnns heys tae vk S B LIRS ¢f S oI w8 « BNO B U T e
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ULCUANGO QUILUMBAQUIN GLADYS MARLENE
Panamericana Worte S/N Junto a i3 Gasolinera
PetroEcuador LLano Grande - Quito
Telfs.: 084962652 / 2803775
e COTIZACION
g U.C.: 1715436398001 i
Mo. AUT. S R 1 - 1112240603 NOv £
DESCRIPCION CANTIDAD Costo Unit Costo Total Costo Anual
Papel Higiénico 30 0,35 10,50 10,50
Jabén Liquido 3 2,50 7.50 7,50
Gel Desinfectante 5 3,00 9,00 9,00
Detergente 6 3,50 21,00 21,00
Desinfectante 4 2,50 10,00 10,00
Escobas 3 1,90 5.70 5,70
1,80

Trapeador 2 3,60 3,60
Guantes 2 2,00 4,00 4,00
Pafios Adsorbentes 2 0,75 1,50 1,50
Ambientales 6 1,90 11,40 22.80
Otros 1 5,00 5,00 5,00
TOTAL : 100,60

Glagys Marlene Ulcuango Quilumbaquin

PRORIETARIA
r DG 3 3! B49€ EOH AUTORIZACION: 26/ NERO/ZUN .
s = KR0S ) 3209483800 : A . . > ERQ/? y
- 53 - ANT S000 DEL 1001 AL G000 - VALIDO HASTA 25/ENERG/2M
IETHTA0S € - 500 E CLIENTTE
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SYSTEM & TOP 2013

T > PROCESADOR INTEL CORE 17 3.40GHZ
e > MOTHERBOARD H61
E > MEMORIA DDR3 8GB 1333 MHZ
N > DISCO DURO 2000 GB
f > DVDWRITER
A > LECTOR DE MEMORIAS
S > TARJETA DE SONIDO/VIDEO/RED
> CASE ATX 600 WATS DOBLE VENTILACION
(0}
R > MONITOR LED 18.5” LG
('; > IMPRESORA MULTIFUNCION CANO
N > REGULADOR
A > MESA o
= > siA
E
S

»> PARLANTES 2 PIEZAS
» TECLADO *
OFFICE » MOUSE OPTICO

\seie | » PAD MOUSE “b: EFECTIVO
7 COBERTORES
ANTIVIRUS § AUDIFONOS CON MICROFONC Sggg

» GAME PAD j : PRECIO NORMAL I ‘)
> CAMARA WEB ¥ y  $1078.92

» FLASH MERMORY 8GB

i e
T G B WS,

Quito NORTE, Av DE LA PREN DMUNDO CARVAJAL (FRENTE A LABORATORIOS LIFE) TELF. 2260
QuiTo SUR, Av RODRIG oEl1-260 ¥ PEDRO DE ALFARO (SECTOR La ViLLs FLORA) TELF.
AMBATO, Av. 12 DE NoviEMBRE ¥ Cinco DE Junio (CErRcA DE La EscuerLs TERESA FLOR) TELEFONO. 032§
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(" RUC.: 1000873271001 )

SERVICIO]
‘Z—’@@ZNO@@ Ne 000136

FACTURA § 001-001

Venta y Reparacién de Maquinas de Coser Industrial y Domésticas "\
DIRECCION: Agustin Aguinaga S31-138 y Fco. Chiriboga tras el Santa Maria sector Chillogallo
TELEFONOS 2629519 / 097346440

(recha: 03 - Eoeco- 90\ 3
cuiente: ety Cuasquer rucock —0401680822001
LDIRECCION:MMQ\M&@EA tecer: OQSWORG )
i CANTIDAD DETALLE V. Unitario | Valor Total w

Toe TR W, WURESRY R 650 | 650

(nme\safo OECOL AD(;TP)(
omodeln AT RA00 / /

/ \\
. |

VA i

SUBTOTAL| 572,00

6 L.V.A. %
ARRNYIA L ANO LVA. 0% | 78,00
WA, 4
TOTAL § 650.00
7~ ‘/'/‘ )

z
s R

DECIRL AOANENEME
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SRi REGISTRO UNICO DE CONTRIBUYENTES
i PERSONAS NATURALES

NUMERO RUC: 0401680822001
APELLIDOS YNOMBRES: CUASQUER COTACACHI BETTY MARIBEL

NOMBRE COMERCIAL:

CLASE CONTRIBUYENTE: OTROS OBLIGADO LLEVAR CONTABILIDAD: NO
FEC. NACIMIENTO: 02 - 10-1993

FEC. INICIO ACTMMIDADES: 01-11-2013

FEC. INSCRIPCION: 01 -11-2013

ACTIVIDAD ECONOMICA PRINCIPAL:

SERVICIO DE SUELDA ELECTRICA

DIRECCION DOMICILIO PRINCIPAL:

| * Provincig: PICHINCHA ~ Canton: QUITO  Parmquie: CALDERON (CARAPUNGO)  Calls: EL ARENAL
Nimero: 8N Interseccion: PANAMERICANA NORTE  Referencia: FRENTE AL CONCESIONARIO ALMAGRO
Teléfono: 022823250
OBLIGACIONES TRIBUTARIAS:
* DECLARACION MENSUAL DE IVA

‘les p naturales no obligadas a llever contabilidad deben dadarsr impuesta a la renta si re que sus
Ingtesos brutos anuales supersn la hase minima exonarada.

* Las personss natursles que possan ingresos anualss superiorss 8 S40.000 o un 8l propio supenriar a
4§24 000 estan obligadas = llevar contabilidad y por lo tanto se convierten en agentes d 3

# DE ESTABLECHAIENTOS REGISTRADOS: del 001 & 001
JURISDICCION: \REGIONAL NORTE\ PICHINCHA

UYENTE
Usuario: HPARAUJOP Lugar de emision: QUITOPAEZ 555 RAMIREZ.~| Fecha y hora: 151172005
DAVALOS ) 11:1945
1
\
/"'
Péagina 1 de 2
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PERSONAS NATURALES

NUMERO RUC: 0401680822001
APELLIDOS YNOMBRES:  CUASQUER COTACACHI BETTY MARIBEL

|
SRi REGISTRO UNICO DE CONTRIBUYENTES

ESTABLECIMIENTOS REGISTRADOS:

SN Interssccidn: PANAMERICANA NORTE  Refsrencia: FRENTE AL CONC
12.5 Telefono Domigilio: 022823259

’ No. ESTABLECIMIENTD: 001 ESTADO: ABIERTO  WATRIZ FEC. INICIO ACT. 1511012908
[ NOWBRE COMERCIAL:
|
3 AGTIVIDADES ECONOMICAS:
. v de tejidos en hilo
} DIRECCION ESTABLECHMENTO:
i
|

S INTERNAS
¥ hora: 131072005 11:10:48

| J;%pﬁt'comkua’u‘?smﬁ ¥ )
I Ususris: HPARBUJOP  Lugar desmision:  OUITOMPAEZ 355 Y RAM
| DAVALOS

Pagina2 de?
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1.09 Respaldos contables

EQUIPOS DE OFICINA

Descripcion Cantidad Valor Valor
Teléfonos de escritorio 3 75,00 225,00
Televisor con soporte 1 670,00 670,00
DVD 1 80,00 80,00
Cafetera 1 80,00 80,00
Extintor 2 50,00 100,00
Caja Registradora 1 120,00 120,00
Dispensador de Agua 1 80,00 80,00

EQUIPOS DE COMPUTACION

Descripcion Cantidad Valor Valor

Computadores XP Escritorio 3 783,00 2.349,00

Impresora Multifuncional 1 350,00 350,00

FOMENTAR EL DESARROLLO ARTESANAL MEDIANTE UN ESTUDIO DE FACTIBILIDAD PARA LA CREACION DE UNA
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MUEBLES Y ENSERES
Descripcion Cantidad Valor Valor
Escritorio 3 140,00 420,00
Archivadores 3 100,00 300,00
Sillones ejecutivos 3 90,00 270,00
Anaqueles 2 60,00 120,00
Mostradores 2 120,00 240,00
Mesa de trabajo 2 120,00 240,00
Sillas 9 35,00 315,00
suministro de oficina
COSTO VALOR | VALOR
DESCRIPCION UNIDADES UNI. MENSUAL | ANUAL
Papel Bond resma 3 3,50 10,50 10,50
Grapadora 3 3,50 10,50 10,50
Perforadora 3 3,50 10,50 |10,50
Esferograficos 10 0,40 4,00 |12,00
Cuadernos
Universitarios 3 1,30 3,90 (3,90
Portaminas 10 0,60 6,00 (6,00
Carpetas Plasticas 60 0,75 45,00 |45,00
Facturas 1 18,00 18,00 |36,00
Sello 1 10,00 10,00 |10,00
Tinta Impresoras 2 35,00 70,00 |70,00
Otros 1 25,00 25,00 |25,00
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SUMINISTRO DE LIMPIEZA

DESCRIPCION CANTIDAD | Costo Unit | Costo Total |Costo Anual
Papel Higiénico 30 0,35 10,50 10,50
Jabdn Liquido 3 2,50 7,50 7,50
Gel Desinfectante 3 3,00 9,00 9,00
Detergente 6 3,50 21,00 21,00
Desinfectante 4 2,50 10,00 10,00
Escobas 3 1,90 5,70 5,70
Trapeador 2 1,80 3,60 3,60
Guantes 2 2,00 4,00 4,00
Pafios Adsorbentes 2 0,75 1,50 1,50
Ambientales 6 1,90 11,40 22,80
Otros 1 5,00 5,00 5,00
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GASTOS ADMINISTRATIVOS (PERSONAL)
Dec. Dec. Fon. Vacacio
Cargo Sueldo | Tercero | Cuarto | Reserva | Aporte al nes Valor ANUAL

ADMINISTRADO

R 360,00 | 30,00 26,50 29,99 43,74 15,00 505,23 |6.062,74
JEFE DE

PRODUCCION 340,00 | 28,33 26,50 28,32 41,31 14,17 478,63 |5.743,58
VENDEDORA 340,00 | 28,33 26,50 28,32 41,31 14,17 478,63 |5.743,58
TRABAJADOR 1 318,00 | 26,50 26,50 26,49 38,64 13,25 449,38 |5.392,52
TRABAJADOR 2 26,50 26,50 26,49 38,64 13,25 5.392,52

Servicios Basicos

Descripcion Cantidad | Valor unitario | Valor Total
ANUAL
Internet banda Ancha 1 38,00 38,00 456,00
Luz 1 30,00 30,00 360,00
Agua 1 22,00 22,00 264,00
Teléfono 1 20,00 20,00 240,00
Arriendo 1 ‘ 420,00 420,00 5.040,00
| 53000 | 636000
GASTOS DE VENTAS
Valor TOTAL TOTAL
Descripcion Cantidad | Unitario MENSUAL ANUAL
FLAYERS 100 0,75 75,00 375,00
GIGANTOGRAFIA 1 35,00 35,00 175,00
TARJETAS 2000 0,03 60,00 60,00
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